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EDITORIAL

Was uns bewegt, bewegen wir mit!

Die Bau- und Immobilienbranche steht vor groBen Herausforderungen. Nachhal-
tigkeit, ganz zentral Klima und Umwelt, Ressourcen & Recycling, rucken mit gro-
Ber Dynamik in alle Lebensbereiche. Die europaischen und deutschen CO,-Ziele
und die daraus resultierende Regulatorik werden ein massives Umsteuern der
gesamten Wirtschaft bewirken. Gleichzeitig zahlen Energieeffizienz, wiederver-
wertbare Rohstoffe bzw. Sanierung/Renovierung, digitale Transformation und
modulares Bauen zu den SchlUsselelementen fUr das Bauen der Zukunft. Und
auch die moderne Architektur selbst stellt hohe Anforderungen an Baumateriali-
en und Arbeitsweisen. Die vorliegende Realta Deutschland greift Themen auf,
die die Baubranche — explizit die Bauchemie — bewegen, skizziert die wichtigsten
Entwicklungen und zeigt, wie wir als Impulsgeber der Branche den Wandel aktiv
mitgestalten.

Grundlegende Einblicke ins Branchengeschehen und zu den aktuellen Leitthemen lieferte uns nach vier
Jahren in diesem Jahr endlich wieder die BAU 2023 in MUnchen! Trotz Corona-Pause und verandertem Ter-
min: Das internationale Top-Event unter den Baumessen hat nichts von seiner Attraktivitat verloren. Was fur
eine tolle Woche: Unser diesjahriger BAU-Messestand war ein voller Erfolg. Es hat Spal3 gemacht, so viele
Besucher begrufRen zu durfen, bekannte Gesichter wiederzusehen, interessante Gesprache zu fuhren und
neue Kunden kennenzulernen. Dafur gilt es ,Danke" zu sagen: allen Besuchern fur inr Kommmen und fur ihr
grof3es Interesse an unserem Produktportfolio und den innovativen Losungen. Zudem unseren Mitarbeitern
und dem Serviceteam fUr die groRartige und engagierte Betreuung der Gaste und den gelungenen Messe-
auftritt. Mehr dazu lesen Sie in unserem ,RUckblick auf eine erfolgreiche Messe-Woche".

Eines ist sicher: Bauen hat Zukunft! Das gilt mehr denn je, denn gebaut, renoviert oder saniert wird standig
—in allen Regionen dieser Welt. Ohne Bauchemie geht dabei nichts! Zum einen fordert der Markt, insbeson-
dere bei grof3en, komplexen Bauten wie Hochhausern, Bricken oder Tunneln, immer innovativere Losun-
gen. Zum anderen mussen wir uns als Bauchemiehersteller den Herausforderungen durch explodierende
Energiepreise, Rohstoff- und Materialknappheit, CO,-Emissionen und Umweltaspekten oder auch durch
Probleme im internationalen Fracht- und Logistikmanagement stellen. Der dritte Treiber, der uns als Unter-
nehmen der Bauchemie vor enorme Veranderungen stellt, besteht in der Herausforderung, innovative —
auch chemische — Losungen mit digitalen Moglichkeiten und modernen Produktionsmethoden zu verbin-
den. Ina Hundhausen, Hauptgeschaftsfuhrerin der Deutschen Bauchemie, bringt das alles in unserem
Interview sehr differenziert auf den Punkt: Erst Chemie-Innovationen ermaoglichen Antworten auf die zu-
kunftigen Herausforderungen, eréffnen neue Anwendungen und Losungen. Nehmen wir beispielsweise
das Thema ,Green Deal" der EU-Kommission, auf das wir mit innovativen Entwicklungen wie der ZERO Pro-
duktgruppe Antworten finden. Oder schauen wir auf die groBen Aufgaben im wichtigen Sanierungs-/Reno-
vierungsmarkt, fur den wir mittlerweile fast 40 sehr differenziert abgestimmte Systemldsungen anbieten
konnen.

In der vorliegenden Realta erwarten Sie wieder viele spannende Themen, die Antworten fur nachhaltige
Bauldsungen geben. Dazu kommen spannende Referenzen, informative Fachbeitrage sowie neue Produkt-

und Verlegeoptionen.

Gute und informative Fachinformationen winscht Ihnen
Ihr

Dr.%e;ruber,

GeschaftsfUhrer der MAPEI CmbH in Deutschland
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Alle Beitrage in der Realta MAPEI sind
sorgfaltig recherchiert und bearbeitet.
Die MAPEI GmbH haftet jedoch nicht fur
den Inhalt. Nachdruck (auch auszugs-
weise) und Vervielfaltigungen jeder Art
sind nur mit Genehmigung der MAPEI
GmbH zulassig.

Realta MAPEI erscheint 2x/Jahr
Auflage: 10.500 Exemplare
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CO,-EINSPARUNG IM BAU.
NUR MIT UNS!

DEUTSCHE
12l BAUCHEMIE

Bauchemie.
Fiir nachhaltiges Bauen.
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Ohne
Bauchemie
gent nichts!”

Ukraine-Krieg, explodierende Energiepreise, Rohstoff- und
Materialknappheit sowie Probleme im internationalen Fracht-
und Logistikmanagement machen auch der Deutschen
Bauchemie zu schaffen. Zudem stellt der von der Europai-
schen Kommission initiierten Ubergang zu einem resilienten,
griineren und digitalen Bausektor die bauchemische Indust-
rie vor neue Herausforderungen. Nach erfolgreichen Jahren
muss die gesamte Branche Einschnitte hinnehmen. Wie ak-
tuelle Marktforschungsdaten der Bauindustrie belegen, sind
seit Mai vergangenen Jahres die Baugenehmigungszahlen in
Deutschland im Sinkflug. Im Marz 2023 erteilten die Behor-
den sogar 29,6 % weniger Baugenehmigungen als im Marz
2022. Mit Hochdruck setzen die Hersteller auf mehr Nachhal-
tigkeit und eine hoffentlich verstarkte Sanierungswelle.

Dass das Bewusstsein fur Nachhaltigkeit, Klimaschutz und -neut-
ralitat im Bausegment immer mehr an Bedeutung gewinnt, spie-
gelt sich auch in den Ergebnissen des aktuellen Trendindex der
BAU (Weltleitmesse fur Architektur, Materialien und Systeme) wi-
der. Gemeinsam mit dem Meinungsforschungsinstitut ,IfaD" wur-
den unter deutschen Messe-Ausstellern und Besuchern 1.800 Per-
sonen befragt. Die Mehrheit gab an, dass ,Circular Economy*
(Kreislaufwirtschaft) zukunftig in ihren Unternehmen eine sehr
wichtige oder wichtige Rolle spielen wird. Die haufigsten genann-
ten MaBnahmen fur eine funktionierende Kreislaufwirtschaft wa-
ren die Erweiterung der Lebensdauer von Produkten, besseres
Recycling sowie Reduzierung des Materialverbrauchs. Ina Hund-
hausen, seit 1. Juli 2022 neue Hauptgeschaftsfuhrerin der Deut-
schen Bauchemie, erlautert in unserem Exklusiv-Interview die Her-
ausforderungen, die sich mit dem European Green Deal der
Branche stellen, und welche SchlUsselelemente unabdingbar
sind, um die Reduzierung des CO,-FufBabdrucks innovativ zu
schaffen. FUr Ina Hundhausen liegt dafur noch eine gewaltige
Kommunikationsaufgalbe vor uns. Wie weit bei MAPEI die Bemu-
hungen in Sachen Sustainability durch innovative Produktkon-
zepte sowie energiesparende Produktionsablaufe gediehen sind,
berichtet Dr. Uwe Gruber, GeschaftsfUhrer der MAPEI GmbH
Deutschland, in unserem Beitrag zum starken Unternehmensauf-
tritt 2023 auf der Weltleitmesse Bau in MUnchen (s. Seiten 16 u.17).

Zentrales Motiv der Green-Deal-Kampagne
der Deutschen Bauchemie
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Messe BAU 2025
MAPEI prasentiert nachhaltige

UBERWALTIGENDES INTERESSE AN MAPE|I PRODUKTEN AUF DER WELTLEITMESSE
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Fachkompetenz

IN MUNCHEN

Endlich wieder BAU - nach Corona-
bedingter, mehr als vierjahriger
Zwangspause hat die BAU 2023 be-
wiesen, wie impulsgebend Messen
fur die Branche sind. Die internatio-
nale Leitmesse der Baubranche hat
nichts von ihrer Attraktivitat verlo-
ren. Trotz langer Pause, Warn-
streiks bei der Bahn und an deut-
schen Flughifen fanden rund
190.000 Besucher den Weg auf das
Minchner Messegeldnde. Das fu-
riose Messe-Comeback spiegelte
sich auch am Stand von MAPEI wi-
der, der sich als Besuchermagnet
ersten Ranges erwies.

Die im Vorfeld der BAU 2023 haufig
gestellte Frage, ob die Messe ihre Po-
sition als international wichtige Buhne
fUr Innovationen und Premieren im
Bausegement wirde behaupten kon-
nen, konnte am Stand von MAPEI| be-
reits am ersten Messetag mit einem
uneingeschrankten ,Ja“ beantwortet
werden: Neben vielen Kunden aus
Deutschland sowie den angrenzen-
den Landern Schweiz und Osterreich

konnten auch zahlreiche Besucher
aus ltalien und Frankreich sowie Ost-
europa und Skandinavien am Stand
502 in Halle 68 begruf3t werden. Gro-
Ben Zuspruch fanden die mehrmals
taglich prasentierten Produkt-Neu-
heiten. Die MAPEI Anwendungstech-
niker informierten dabei im lockeren
Dialog zielgerichtet Uber die Vorteile
der innovativen MAPEI Systemldsun-
gen, gaben Verarbeitungstipps und
beantworteten Fragen der durchweg
interessierten Besucher.

Unternehmens-Vision ,,ZERO*

Ein Highlight am Stand von MAPEI
war im Bereich Keramik und Natur-
stein die neue ZERO Produktgruppe.
Die neuen, weiterentwickelten Pro-
dukte zum Verlegen von keramischen
Fliesen und Platten sowie Naturwerk-
steinen reduzieren negative Klima-
auswirkungen!. Die CO,-Emissionen
dieser Produkte werden Uber den ge-
samten Lebenszyklus hinweg berech-
net und anschlieBend zu 100 % durch
den Erwerb zertifizierter Umwelt-

Udo Schuster, Verkaufsleiter Heimtex & Boden- i Wi 4
beldge bei der Prosol Lacke + Farben GmbH, [ i ,ﬁ-‘

Aschaffenburg

SWir arbeiten seit rund funf Jahren mit MAPEI
und wachsen zunehmend zusammen! Dabei
schdtzen wir den zugdnglichen Service, die kur-

zen Entscheidungswege und die Zuverldssigkeit. Seit etwa acht Jahren ge-
hort das Segment Boden zu unserem Portfolio, da das Malerhandwerk zu-
nehmend am Boden aktiv wird. Es braucht ja auch im Winter
Beschaftigung! Wir stellen fest, dass Nachhaltigkeit von Kunden stdrker
gelebt wird. Allerdings mussen Bauherren auch akzeptieren, dass Qualitdt
mehr Geld kostet. Fur uns ist Qualitat wichtig. Produkte mussen heute
strenge Normen erfullen. Da muss sich der Verarbeiter auf uns verlassen
kénnen. Bei MAPEI gibt es fur uns Spannendes zu entdecken: energetische
Bodensanierung, IndustriefuBbéden und Badkompetenz. Sanierung ist far
unsere Kunden ein wichtiges Thema, wie auch das Objektgeschdft wichti-
ger wird.”

Udo Schuster besuchte mit seiner Kollegin Benal Bauer drei Tage die
BAU.
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bilanzgutschriften kompensiert, um
Projekte im Bereich erneuerbarer
Energie und Wiederaufforstung zu
fordern und anzuregen. Diese Initiati-
ve begann auf dem italienischen
Markt und wird, da Nachhaltigkeit ein
globales Anliegen ist, inzwischen von
allen MAPEI Tochtergesellschaften
weltweit fortgefuhrt, was im Einklang
mit der Unternehmens-Vision der In-
ternationalisierung steht. Mit den Kkli-
maneutralen Klebe- und Fugenmor-
teln ermaoglicht das Unternehmen
Kunden, Planern und Fachleuten der
Baubranche, Materialien fur ihre Bau-
projekte auszuwahlen, die schadliche
Klimaauswirkungen  kompensieren.
MAPE!I férdert dadurch verantwor-
tungsbewusstere Entscheidungen
auf dem Markt.

,Bei MAPEI wird die Entwicklung hin
zur Klimaneutralitat in erster Linie
durch die Optimierung unserer Re-
zepturen umgesetzt. Im Ergebnis
dessen bieten wir Produkte, die
gleichzeitig geringere CO,-Emissio-
nen und hohe Leistungseigenschaf-
ten aufweisen. Obwoh!| uns klar ist,
dass wir noch mehr hatten tun kén-
nen, waren wir vor zehn Jahren die
Ersten, die mit der EinfUhrung von
KERAFLEX MAX| S1 ZERO, unseres
meistverkauften Verlegemortels fur
Keramikfliesen, eine Kompensation
von CO,-Emissionen einfuhrten®, er-
klart Marco Squinzi, CEO von MAPEI
,Und dank der Entscheidung, auch
unseren legendaren Fugenmortel
ULTRACOLOR PLUS in unser Angebot
an CO,-kompensierten Produkten

Thomas Hellmond, Geschéaftsfuhrer der Fries Boden-

systeme GmbH, Berlin

.Die BAU ist fur uns zur Kontaktpflege wichtig — und,

um uns einen Einblick in den Markt zu verschaffen.

Nachhaltigkeit liegt uns sehr am Herzen: Wir mussen it

unsere Baustellen verdndern, brauchen andere Baus- 21}

toffe und eine andere Bauweise. Am Boden sind nicht nur Produkte mit ge-
ringen Emissionen gefragt, sondern es geht auch um neue, klebstoffarme
Verlegemdglichkeiten und gelabelte Produkte, die strenge Prufkriterien er-
fullen. Zukunftig werden wir uns zudem viel intensiver mit Ruckfihrungs-
projekten beschdftigen mussen. Beim Projekt eines Bodenbelagsherstel-
lers waren wir der gréBter Rlckfuhrer. Was heute noch mit viel Idealismus
verbunden ist, muss verpflichtend sein! Winschenswert wdren Gemein-
schaftsprojekte — auch was CO,-Einsparungen betrifft. Da wdre auch mehr
Initiative seitens der Regierung gefragt! Wichtig ist fur uns, Gber diese The-
men mit unseren Marktpartnern im Dialog zu stehen. An MAPEI| schdtze
ich diesbezliglich die Ndahe, die kurzen Wege, die schnellen Antworten und
die offene Kommunikation, ob mit dem AuBendienst, dem Vertrieb oder

der Technik.”

Thomas Hellmond war fiir zwei Tage zur BAU nach Minchen angereist.
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Richard
Schmitz,
Geschaftsfuh-
rer Schmitz
Baukunst
GmbH, Bonn

,ES ist enorm wichtig, informiert zu
sein, um unseren Kunden rund um
den Boden fir alle Fragen — neben
der persénlichen Beratung und
dem Verkauf - praktische Hilfestel-
lungen auch von Herstellerseite
geben zu kénnen. Dazu braucht es
definitiv Messen wie die BAU. Hier
gibt es live neueste Trends und in-
novative Materialien zu entdecken,
die auch das Handwerk sieht!
Nach zwei Jahren ,online‘ hat die
persénliche Kontaktpflege mit Lie-
feranten endlich wieder eine zent-
rale Plattform. Auch exklusive Ver-
anstaltungen wie die MAPEI
Sommertour sind daher so wich-
tig! Wir pflegen mit unseren Liefe-
ranten engen Kontakt und sorgen
mit gemeinsamen Schulungen
dafur, dass Fachfirmen unsere Bo-
den kompetent montieren kén-
nen! Auch deshalb sind wir
deutschlandweijt fur Unterneh-
men, offentliche Trdger und an-
spruchsvolle Privatkunden ein be-
vorzugter Partner.”

Ao

Richard Schmitz besuchte an
drei Tagen die BAU 2023, um
Neuheiten zu entdecken.

aufzunehmen, konnten wir 2022 der
gesamten Branche das erste klima-
neutrale System fur die Verlegung
von Keramikfliesen vorstellen. Jetzt
gehen wir noch einen Schritt weiter,
indem wir eine ganze Produktgruppe
unter dem Namen ZERO einfUhren.
Wir werden auch weiterhin Wegberei-
ter fUr die gesamte Baubranche sein.”
Weitere Informationen zur neuen
MAPEI ZERO Produktgruppe sind
auch online unter folgendem Link er-
haltlich: mapei.com/de/de-de/zero.

Kampagne
~Wir sanieren Deutschland*

Mit den Themen Badkompetenz,
energetische Bodensanierung, Est-
richsanierung und IndustriefuBbdden
setzte der Unternehmensbereich
FuBbodentechnik und Parkett einen
weiteren, ganz aktuellen Messe-
Schwerpunkt: MAPElI machte die



EMapy

Cristian Geyer, Fliesen Geyer GmbH, Anzing, selbst- [u= ¢4 /.
standiger Fliesenlegermeister und Sachverstandiger .

,Wichtig ist, im Gesprdch zu bleiben und Kontakte auf-

recht zu erhalten. Dazu bietet die BAU beste Voraus-

setzungen. Auch um Informationen in Form von Wis-

sen zu bekommen, das fur meine Arbeit wichtig ist.

Heute geht zu viel Wissen verloren! Wir missen wieder mehr eigenes Den-
ken anregen, Meinungen bilden und Neugierde entwickeln! Als Fachfirma
fertigen wir Zeichnungen an, planen den Ablauf der Ausfuhrungen und
stellen den Zeitplan auf flr die gesamte Ausfuhrung, einschlieBlich der an-
grenzenden Gewerken. Damit wir diese Komplettleistungen anbieten kon-
nen, arbeiten wir mit Kooperationspartnern in der Industrie zusammen!
MAPEI hat unser Gewerk innungsmaBig immer schon unterstitzt, sich in
der Aus- und Weiterbildung engagiert. Seit 20 Jahren arbeite ich mit den
Produkten von MAPEI und stehe im standigen Austausch zu Anwendungen
und Lésungen.”

!
T N,

Alfred Geyer war an einem Tag nachhaltig mit dem Fahrrad zur BAU
nach Miinchen gekommen.

energetische Bodensanierung zu ei- an allen Messetagen fand das Thema,

nem der Zukunftsthemen seiner nahezu alle Estriche mit FulRBboden-
Dipl.-Be- - Kampagne ,Wir sanieren Deutsch-  heizung — nicht nur in Neubauten,
triebsw. (FH) : land". Viel Beachtung fanden bei den  sondern auch nachtraglich in vielen
Hans-Peter Fachbesuchern die VorfUhrungen der  Bestandsgebaude - ausfUhren zu
Flurl, Prokurist verschiedenen Ansatze bzw. Systeme kédnnen, ein Uberwaltigendes Interes-
der Straehuber fur den nachtraglichen Einbau einer  se bei den Kunden aus Handel, Verar-
AG, Dorfen energieeffizienten FuBbodenheizung, beitung und Bauplanung. Viele nutz-
L Endlich wieder BAU! Fir uns als um damit Gebaude ,energetisch fit ten die Mdéglichkeit, sich anhand der
Objekteur hat die Messe einen ho- zu machen”. Damit eréffnet MAPElI  anschaulichen Prasentation und im
hen Stellenwert zur Kontaktpflege Bodenlegern, die im Bereich Sanie-  persénlichen Gesprach mit den
und zum persénlichen Austausch rung und Modernisierung aktiv sind, MAPEI Verlege-Experten ausfuhrlich
mit wichtigen Lieferanten/Part- ein  zukunftsfahiges Aufgabenfeld. Uber die Systemldsungen von MAPEI
nern. Neuigkeiten kenne ich in der Wenn saniert wird, dann wird die  zu informieren. Informationen, techni-
Regel schon vorher. Nachhaltig- energetische Bodensanierung — ne-  sche Dokumentationen und praxisre-

keit ist ein wichtiges Thema ge- ben der Badsanierung —in den nachs-  levante Tipps sind auf der ,Wir sanie-
worden. Doch es wird gemeinsam ten Jahren sicherlich eines der Haupt-  ren Deutschland“-Landingpage unter
zu wenig dariber gesprochen: Die themen werden”, so Bernd Lesker, wsd.mapeide zu finden. Zusatzlich
Industrie wirbt mit Kreislaufwirt- Leiter Anwendungstechnik & Pro-  werdenim Rahmen des neuen MAPEI

schaft, Ricknahme oder Recy- duktmanagement fur den Bereich ACADEMY Programms Schulungen
cling. Doch das Problem ist die FuBbodentechnik & Parkett. Nicht nur  zu diesem Thema angeboten.

Umsetzbarkeit. Die Kosten dafiir wahrend der Vorfuhrungen, sondern
sind immens. Wegwerfen ist weit-
aus gunstiger als Kreislauf. Das
kann so nicht funktionieren!
Selbstverstandlich mussen wir uns
nachhaltig engagieren. Wichtig
sind emissionsfreie Produkte. Als
Anwender sind wir auf Innovatio-
nen der Industrie angewiesen. Bei
Straehuber arbeiten wir fast aus-
schlieBlich mit MAPEI. Das ist fur
mich nachhaltig! Zumal das ge-
samte Paket stimmt: Auf die Pro-
dukte kénnen wir uns verlassen,
auf den Service und die Men-
schen.”

Torsten Alker, Prokurist der Wassermann & Co. GmbH
(Baustoffe, Fliesen & Bauelemente), Memmingen | 4

2Wir brauchen eine Messe wie die BAU fur den persénli- b _1'
chen Kontakt und zum Netzwerken. Sanierungsthe- 1
men und -produkte, nachhaltige und energiesparende r Ii
Lésungen: Danach halte ich 2023 Ausschau, um unser

Portfolio entsprechend zu ergdnzen oder umzustellen. Die ZERO Pro-
duktgruppe im Bereich Keramik und Naturstein von MAPEI wird sicher ein
grofBes Thema mit Blick auf die Reduzierung negativer Auswirkungen auf
das Klima. CO,- und Energie-Einsparungen werden nachgefragt, ebenso
wie Sanierung ein wichtiges Thema ist. MAPEI ist in Sachen Innovationen
ein Top-Ansprechpartner. Einer meiner Produktfavoriten ist PLANITOP 330
FAST, eine Schnell- und Reparaturspachtelmasse, mit der viele Anwendun-
gen abgedeckt werden kénnen. Produktlabels sehe ich ebenfalls als wichti-
ges Thema: Labels ja, aber bitte weniger!*

Hans-Peter Flurl war zur BAU
2023 gekommen, um auf der
Messe die rund sechs wichtigs-
ten Industriepartner zu treffen.

Torsten Alker war mit einem Kollegen fiir einen Tag zur BAU gekommen.
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Ina Hundhausen, Hauptgeschaftsfiihrerin Frau Hundhausen, mit welchen Entwicklun-
der Deutschen Bauchemie, zum Green Deal gen ist in diesem und im kommenden Jahr
far die Branche zu rechnen? Wird die Deut-

99 Hier Iiegt :::?Bauchemie stabil durch die Krise kom-
eine gewaltige Ina Hundhausen: Die Gewinne und die Produkti-

onsmengen der Branche werden 2023 wahr-

® ® scheinlich prozentual wesentlich starker einbre-

Kommun'kat’ons- chen als der Umsatz. Und 2024 wird sicher

erneut ein sehr ambitioniertes Jahr, da die An-

"‘ zahl der neuen Bauprojekte erst einmal abneh-

GUfgabe Vor uns. men wird. Ab 2025 kénnte sich die Lage aber

verbessern, wenn auch die offentliche Hand

kraftig investiert und die Konjunkturaussichten

und Zinsen stabiler sind. Und wenn die Bauwirt-

schaft anzieht, wird die Bauchemie einer der Ge-

winner in der Branche sein! Durch den verstark-

ten Fokus auf Nachhaltigkeit und hoffentlich

eine verstarkte Sanierungswelle wird der Bedarf

an bauchemischen Lésungen steigen. Gleichzei-

tig stellt auch die moderne Architektur hohe An-

forderungen an Baustoffe, innovative Losungen
und Arbeitsweisen.

Chemie-lnnovationen erméglichen neue An-
wendungen. Welche Lésungsméglichkeiten
stehen der Bauchemie mit Blick auf die Her-
ausforderungen durch den Green Deal zur
Verfiigung?

Der von der Europaischen Kommission initiierte
Ubergang zu einem resilienten, grineren und
digitalen Bausektor sowie Themen wie die Revi-
sion der REACH-Verordnung und die geplante
Uberarbeitung der Bauproduktverordnung be-
schaftigen unsere Mitgliedsunternehmen schon
seit langem. Das wird auch fur die nachste Zeit
so bleiben. Um die Green-Deal-Ziele zu errei-
chen, bendtigt der Bausektor die bauchemi-
schen Produkte unserer Mitgliedsfirmen. Es ist
wichtig, die Branche dabei zu unterstutzen, res-
sourceneffiziente und umweltfreundliche Tech-
nologien und Produkte zu entwickeln und ein-
zufUhren. Dafur bendtigen wir Regularien, die
unsere Produkte und deren Verarbeitung for-
dern. Und es bedarf einer chemischen Regulato-
rik, die den Nachhaltigkeitsaspekt beachtet,
dabei aber nicht durch eine zu restriktive Um-
setzung unsere Rezepturen und damit auch un-
sere Innovationskraft beschrankt.

Ina Hundhausen hat am 1. Juli 2022 als
Hauptgeschaftsfuhrerin die Geschaftsfuh-
rung der Deutschen Bauchemie Ubernom-
men. Hundhausen studierte Betriebswirt-
schaft und verfugt Uber 25 Jahre Berufs- und
FUhrungserfahrung im internationalen Mar-
keting und Vertrieb in der Bauindustrie so-
wie der Mess- und Regeltechnik. Die erfahre-
ne Managerin und Kommunikationsexpertin,
die seit 2018 auBerdem als Obfrau der Pro-
jektgruppe BIM in der Deutschen Bauche-
mie fungiert, gilt als versiert in den Themen
Nachhaltigkeit und BIM.

Welche Hirden missen vom Verband dafur
noch Giberwunden werden?

Hier liegt noch eine gewaltige Kommunikations-
aufgabe vor uns. Als Verband mussen wir unsere
Kommunikation nach auBen weiter verstarken,
um unsere Positionen einer breiteren Offentlich-
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‘Oil Deutsche Bauchemie o\ b
B < ponsie -

Auf dem Weg zur Klimaneutralitie der EU bis 2050 ist der Bausektor besonders

wichtig = er soll effizienter, ressourcenschonender, kurz: nachhaltiger werden. Fir die
Reduzierung von CO2-Emissionen im Bawsektor ist Bauchemie ein unverzichtharer
Schitissel,

CO,-EINSPARUNG

IM BAU.
NUR MIT UNS!

e

Deutsche Bauchemie. Hier erfahr
mehr.

Deutsche Bauchemie. Hier erfahren Sie
mehr.

Fir den Klimawandel braucht es jeden Einzelnen: ,nachhaltige”
Erfolgsgeschichten unter www. Deutsche-bauchemie.de

Abb. Deutsche Bauchemie
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keit klarzumachen! Im vergangenen Jahr haben
wir durch Umorganisation eine neue Stelle fur
Kommunikation geschaffen, den Bereich Regu-
latorik ausgebaut sowie das Advocacy Team in
BrUssel aufgestockt. Aber auch fUr unsere inter-
ne Kommunikation mit den Mitgliedsfirmen ist
es enorm wichtig, die zunehmende Informa-
tionsflut zu neuen Gesetzen und Regelungen
so aufzubereiten, dass diese schnell verstanden
und gemeinsam bearbeitet werden kdnnen.
Entsprechend haben wir unsere Serviceleitun-
gen fur die Mitgliedsfirmen ausgebaut. Bei-
spielsweise bieten wir Branchen EPDs und
BIM-Merkmalslisten oder auch Sachstands-
berichte fur wunterschiedliche Produktgrup-
pen. Zusatzlich erarbeiten wir gemeinsam mit
den 310 Gremienmitgliedern der Mitgliedsfir-
men und den Referenten der Geschaftsstellen
in 29 Gremien die Basis fur die Kommuni-
kations- und Regulierungsinputs unseres Ver-
bandes.

Worauf liegt dementsprechend der Fokus
lhrer Verbandsarbeit?

FUr uns als Verband hat und wird sich die Arbeit
im Bereich Regulatorik weiter erhohen. Deshalb
haben wir entsprechend auch die Kapazitat im
Bereich Advocacy in Brussel und die der Regula-
torik in der Hauptgeschéaftsstelle ausgebaut.
Viele der Gesetzgebungen werden in Brussel
entschieden. Aktuell wird dort beispielsweise
gerade die Bauproduktenverordnung Uberar-
beitet. Zudem steht die Uberarbeitung der
REACH-Verordnung an. Und wie gesagt, wir
mussen Uber neue Kommunikationskanale wie
auch Uber unsere Green-Deal-Kampagne unse-
re Positionen verstarkt nach auf3en bekannter
machen.

An welchen regulatorischen Schrauben muss
noch gedreht werden, um den Green-Deal-
Zielen nachzukommen?

Die europaische  Bauproduktenverordnung
(BauPVO) ist fur den Bausektor von entschei-
dender Bedeutung. Mit der geplanten Novelle
mussen die bestehenden Probleme im Bereich
der harmonisierten Normung und des europai-
schen Binnenmarktes geldst und ein Beitrag zur
Umsetzung des European Creen Deal geleistet
werden. Nur so kann die neue BauPVO erfolg-
reich zur Transformation zu einem grineren und
digitalen Bausektor beitragen, dabei gleichzeitig
die europaische Renovierungswelle unterstut-
zen und den Binnenmarkt entsprechend star-
ken. Zudem steht die Uberarbeitung der RE-
ACH-Verordnung an, die schlieBlich dazu
beitragen soll, die Green-Deal-Ziele zu erreichen.



Jedoch ist eine Abwagung zwischen nachhalti-
gen technischen Losungen zur Steigerung der
Energie-, CO,- und Ressourceneffizienz auf der
einen Seite und dem Verzicht auf den Einsatz
von Stoffen mit bestimmten Gefahrlichkeits-
merkmalen auf der anderen Seite zu treffen. Der
unter der bestehenden REACH bewahrte risiko-
basierte Ansatz ist dabei am besten geeignet,
ein angemessenes Gleichgewicht zu finden.
Dies sollte auch bei der Uberarbeitung der
REACH-Verordnung bedacht werden. Die DBC
hat zu beiden groBen Regelwerken Positionspa-
piere erarbeitet, um gemeinsam mit anderen
Verbanden den Entscheidern fur die Regelwer-
ke wichtige Punkte und Uberlegungen zu erldu-
tern und auch auf die Folgen fur unsere Branche
aufmerksam zu machen. Alle Positionspapiere
sind zu finden unter: Ubersicht der Positionspa-
piere — Deutsche Bauchemie e. V. (www.deut-
schebauchemie.de).

Die Deutsche Bauchemie will mit sogenann-
ten eigenen ,Success-Stories“ zu dem von
der Europadischen Kommission initiierten
Ubergang zu einem resilienten, griineren
und digitalen Bausektor beitragen. Wie kann
man sich das vorstellen?

Wir haben vergangenes Jahr eine Green-
Deal-Kampagne konzipiert und sind aktuell da-
bei, diese umzusetzen. Diese Kampagne soll
,der Politik“ und der interessierten Offentlichkeit
den zentralen Beitrag bauchemischer Produkte
fur den Klimaschutz und die Nachhaltigkeit auf-
zeigen. Ein Verstandnis daflUr ist gerade jetzt
wichtig, da just in der derzeit angespannten Si-
tuation der gesamte europdische Rechtsrah-
men der Branche sowoh! im Hinblick auf das
Bauproduktenrecht als auch das Chemikalien-
recht Uberarbeitet wird: Der Gesetzgebungspro-
zess fuUr die Bauproduktenverordnung ist bereits
in vollem Gange, der Vorschlag fur eine Uberar-
beitete REACH-Verordnung soll 2023 vorgelegt
werden.

Was sind die Kernaussagen der Deutschen-
Bauchemie-Kampagne?

Die Kampagne, die zeitgleich zur Weltklimakon-
ferenz im November 2022 gestartet wurde, er-
ldutert anhand konkreter Beispiele, wie Bauche-
mie zur Erreichung der Green-Deal-Ziele und
insbesondere des Klimaschutzziels beitragt. Das
Ubergeordnete Motiv lautet: ,CO,-Einsparung im
Bau. Nur mit uns!* Herzstlck ist eine spezielle
Kampagnenseite auf der Homepage der Deut-
schen Bauchemie mit ,nachhaltigen” Erfolgsge-
schichten. Diese zeigen beispielsweise, wie mit-
tels Polymerfasernim Beton die Stahlbewehrung

ersetzt und dadurch CO,-Emissionen reduziert
werden kdnnen oder wie innovative Verguss-
mortel den Bau von Offshore-Windenergieanla-
gen beschleunigen. Flankiert wird der digitale
Auftritt von Social-Media-Posts und Anzeigen
auf LinkedIn. Der Kampagnenstart erfolgte im
November 2022 im Europaischen Parlament: Je-
der deutsche Abgeordnete fand an seiner BU-
rotUr im Europaischen Parlament einen Turan-
hanger mit dem Kampagnenslogan und einem
QR-Code, der zur Kampagnenseite fuhrt. Die
Kampagne begann im November 2022 digital,
in 2023 wurden ein Video und Videotrailer fur
LinkedIn produziert, ab April Print-Anzeigen in
BrUssel rund um das Parlament geschaltet, um
die Arbeiten an der Bauproduktenverordnung
im Parlament zu flankieren.

Gibt es so etwas wie eine ,neue Bauchemie®,
mit der nachhaltiges und klimaneutrales
Bauen gelingen kann?

Bauchemie tragt dazu bei, dass Bestands-
gebdude saniert und Neubauten langlebiger
werden. Die Einsatzmoglichkeiten bauchemi-
scher Produkte sind immens. Sie kdnnen bei-
spielsweise Beton CO,-armer machen oder ihn
so optimieren, dass weniger davon bendtigt
wird. Bauchemie kann die Eigenschaften von
Materialien so verandern, dass sie schneller oder
auch unter schwierigeren Baustellen-Bedingun-
gen verarbeitet werden kénnen. So kann die
Bauchemie mit kleinen Mengen eine groRe Wir-
kung erzielen und die Ressourceneffizienz im
Bausektor erheblich steigern. Dies geschieht oft
unbemerkt und hinter den Kulissen —im Funda-
ment, hinter der Fassade oder in einer Beschich-
tung.

Festzustellen ist: Die neue Bauchemie fordert
die Systeme im Bauen. Sie steht oftmals in Ver-
bindung mit anderen Gewerken oder ist Teil ei-
nes Systems. Deshalb wird in Zukunft eine noch
kooperativere Zusammenarbeit zwischen den
Produzenten von bauchemischen Produkten
und den einzelnen Herstellern eines Systems er-
folgen mussen. Einen grofen Beitrag wird die
Bauchemie sicher auch im Bereich der industri-
alisierten Baustelle beitragen (Stichwort Modul-
bau/serielles Bauen). Sobald bauchemische Pro-
dukte maschinell verarbeitet werden, mussen
sie dafur etwas ihre Eigenschaften andern — bei-
spielsweise flussiger werden. Das funktioniert
nur, wenn Maschinenhersteller und Bauche-
mie-Hersteller kooperieren! Dasselbe qilt fur die
industrielle Fertigung von Bauteilen. Hier wird
entscheidend sein, wie gut ein Bauchemie-Her-
steller die Verfahrenstechnik versteht und sein
Produkt entsprechend anpassen kann.
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Welche Ziele streben lhre Mitgliedsunterneh-
men auf dem Weg zum nachhaltigen Bauen
an?

Alle Bauchemie-Hersteller haben sich zum Ziel
gesetzt, mit ihren Produkten dazu beizutragen,
CO, einzusparen. Alleine wenn ein Bauwerk ei-
nen langeren Lebenszyklus durch bauchemi-
sche Schutzsysteme erhalt, kann schon sehr viel
CO, eingespart werden. Zudem kénnen bauche-
mische Produkte — beispielsweise Betonzusatz-
mittel — auch helfen, CO, direkt im Herstellungs-
prozess zu reduzieren. Wir beschreiben das sehr
plastisch mit unseren Green Deal Success Sto-
ries (Green Deal - Deutsche Bauchemie elV.
(deutsche-bauchemie.de).

Und wie lassen sich diese Ansatze mit der
Wirtschaftlichkeit, aber auch mit weniger
Ressourcen vereinen?

Wie bereits beschrieben: CO, kann massiv ein-
gespart werden, wenn Bauwerke nicht neu ge-
baut werden mussen! Wird beispielsweise eine
Autobahnbrlcke nicht mit Betonschutzmitteln
geschutzt, wird der Beton beschadigt. Salze
durch Streumittel kbnnen ungehindert in den
Beton gelangen und die Bewehrung rostet. So
geht dann langsam die Brucke kaputt. Wenn
man mehr saniert und weniger neu baut, beno-
tigen wir weniger Ressourcen. Zudem wird man
beim Neubau in Zukunft sicher immer mehr
recycelte Materialien verwenden kdnnen, was
ebenfalls Ressourcen schont.

Wie beurteilen Sie die aktuelle Stimmung in
der Branche beziiglich des Einbruchs im
Wohnungsbau?

Bauchemie wird — bezogen auf die Mengen -
mehr im Wirtschaftsbau als im Wohnungsbau
eingesetzt. Sicher sieht der Wohnungsbau in
seiner Entwicklung schlechter aus. Trotzdem be-
finden wir uns aktuell aber in einer Abwartsbe-
wegung der Mengen. Der Umsatz wird aller-
dings auf Grund von Preisanpassungen und
Preiserndhungen in den vergangenen drei Jah-
ren nicht so stark sinken. In der Konsequenz
wird der Gewinn am Ende aber weniger werden.
Dazu kommen weitere steigende Kosten — Per-
sonal-, Logistik- und Energiekosten haben
enorm zugelegt -, die den Gewinn weiter
schmalern werden: Zusatzlich erfordert die Re-
gulatorik durch den Green Deal auch mehr Per-
sonal, um alle Daten in einem Unternehmen zu
sammeln und zu systematisieren. Was allerdings
auch dazu fuhren kann, dass durch die Systema-
tisierung der Daten neue Erkenntnisse und ggf.
sogar Einsparungspotentiale gewonnen werden.
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Bei der letztjahrigen Jahrestagung der Deut-
schen Bauchemie forderte Dr. Christine Le-
maitre, Geschaftsfiuhrender Vorstand der
DGNB, in ihrem Vortrag ,,Nachhaltiges Bauen
- Status und kinftige Anforderungen“ ein
systematischeres, daten- und faktenbasier-
tes Vorgehen beim Klimaschutz. Was pas-
siert in diese Richtung bei der Deutschen
Bauchemie?

Da ich den Kontext dieses Zitates von Frau Le-
maitre nicht genau kenne, kann ich die Frage
auch nur aus meiner Sicht beantworten: Fakt ist,
dass die Erfassung von Nachhaltigkeitskennzah-
len immer digitaler und praziser wird/werden
muss, um klare Aussagen treffen und Potenziale
erkennen zu kdnnen. Wir bieten unseren Mit-
gliedsfirmen Uber unsere spezielle VCI-Platt-
form ,Chemie3" Hilfestellung bei der Implemen-
tierung von Nachhaltigkeitsprozessen in lhrem
Unternehmen an. Und fur den Nachweis von
Nachhaltigkeitskennwerten von Produkten gibt
es die sogenannten EPDs (Environmental Pro-
duct Declarations). Sie sind fur die Hersteller der
Bauchemie sehr hilfreich, da sie beispielsweise
auch fur nachhaltige Zertifizierungssysteme wie
DCNB eine gute Basis sind. Der zunehmende
Trend zu nachhaltigem Bauen hat zu einer ge-
steigerten Nachfrage nach solchen Umweltpro-
duktdeklarationen gefuhrt. Um es den Mitglied-
sunternehmen zu erleichtern, dieser Nachfrage
mit vertretbarem Aufwand gerecht zu werden,
hat der Verband der Deutschen Bauchemie fur
die relevanten Produktgattungen sogenannte
Muster-EPDs erarbeitet und diese durch das Ins-
titut Bauen und Umwelt (IBU) verifizieren lassen.
Aktuell bieten wir unseren Mitgliedsfirmen 21
EPDs an. Teilweise haben die zustandigen euro-
paischen Branchenverbande das Konzept der
Muster-EPDs inzwischen aufgegriffen und unter
eigenem Namen auf die europaische Ebene ge-
bracht. Als Mitglied und Kooperationspartner
dieser europaischen Verbande sind die Deut-
sche Bauchemie und deren Mitgliedsunterneh-
men befugt, diese europaischen Muster-EPDs
ZU nutzen.

Beim Thema Preisentwicklung bei Baumate-
rialien gab es in den vergangenen Monaten
konstante Aufwartsbewegungen. Rechnet
die Deutsche Bauchemie mit einer Konsoli-
dierung der Preise oder mit einer Entspan-
nung der Lieferketten?

Die Lieferkettenproblematik hat sich in den ver-
gangenen Monaten im Bereich der Rohstoffe
entspannt. Probleme gibt es durch erhdhte Lo-
gistik- und Personalkosten. Sie steigen auch
durch Rezession und neue TarifabschlUsse. Wir



als Verband konnen nicht in die Glaskugel
schauen! Es gibt so viele Unbekannte in dem
Spiel. Wir hoffen aber, dass sich die wirtschaftli-
che Lage mittelfristig stabilisieren und die
bauchemische Branche einer der Gewinner der
Nachhaltigkeitsanstrengungen bei CO,-Einspa-
rungen sein wird. Dazu braucht es aber europai-
sche Regularien, die die Rezepturen unserer Mit-
gliedsfirmen in ihrer Kreativitat nicht behindern,
sondern fordern.

In welche Richtung gehen lhrer Meinung
nach Entwicklungen und Innovationen bei
bauchemischen Produkten?

Vorrangig sind das: bauchemische Produkte fur
nachhaltige Losungen, bauchemische Produkte
fur die maschinelle Verarbeitung auf Baustellen
sowie modulares Bauen durch Vorfertigung.
Wichtig dabei wird sein, bauchemische Pro-
dukte mit anderen Baumaterialien zu intelligen-
ten Systemen zusammenzufUhren - etwa
Warmedammung, innovative Schutzsysteme
usw.

Wie weit ist die Digitalisie-
rung in der bauchemischen
Industrie fortgeschritten?

Sie ist vorhanden, aber im Ver-
gleich mit anderen Branchen
gibt es da noch viel Luft nach
oben. Der Green Deal mit sei-
nen regulatorischen Forderun-
gen zur Datenerhebung wird
die Digitalisierung allerdings
vorantreiben. Auch BIM und
das modulare Bauen werden
durch die Industrialisierung
mehr Digitalisierung nach sich
ziehen. AuBerdem wird die Di-
gitalisierung auch in der Opti-
mierung der Kundeninterak-
tion und Verwaltung sicher
noch weiter ausgebaut werden.

SCAN ME

Noch ist der Markt fir
bauchemische Produkte
stark fragmentiert. Welche
Entwicklung wird er Ilhrer
Meinung nach in den kom-
menden Jahren nehmen?

2 DEUTSCHE

BAUCHEMIE

steigern. Auf der anderen Seite glaube ich aber,
dass die mittelstandische Pragung der Unter-
nehmen bleiben und es neue Akteure geben
wird, die den Fokus im Bereich Digitalisierung
mit ganz neuen ldeen setzen werden. Das ist
meine ganz persdnliche Meinung!

Green Deal - werden wir ihn aus lhrer Sicht
schaffen? Wenn ja, wie werden wir ihn schaf-
fen?

Ich bin ein Optimist. Ich hoffe, wir bekommen
noch die Kurve und kommen aus der aktuellen
Uberregulierung und den nicht abgestimmten
Gesetzen heraus. Wir werden uns meiner Mei-
nung nach einige Jahre noch harte Kampfe zwi-
schen Politik und Wirtschaft liefern — aber ich
glaube, am Ende werden wir durch den demo-
kratischen Konsens und durch Anderungen an
der Regulatorik und Burokratie eine gute Lo-
sung finden! Zudem entstehen die besten Inno-
vationen meistens durch Not und Schmerz.
Demnach mussten wir im Bereich Nachhaltig-
keit sehr innovativ werden,
wenn meine Annahme
stimmt. In 30 Jahren werden
Historiker zuruckblicken und
bestatigen, dass der Green
Deal kurz vor dem Klimakol-
laps kam, den Menschen in
Europa am Anfang etwas von
ihnrem Wohlstand genommen
hat (mehr Steuern = weniger
Einkommen = weniger Kon-
sum), aber am Ende die ganze
Welt dazu ermutigt und ge-
zwungen hat, CO,-Einsparun-
gen fur unser Klima und fur
die nachfolgenden Generatio-
nen vorzunehmen!

Frau Hundhausen, wir dan-
ken lhnen fur das Uberaus
spannende Gespriach und
wiinschen lhnen viel Erfolg
fir die groBen Herausforde-
rungen.

CO,-EINSPARUNG
IM BAU.

NUR MIT UNS!

Ich glaube es wird eine weitere
Zentralisierung durch Zusam-
menschllsse auf der einen Sei-
te geben, um durch GroRe und
Internationalisierung einer Fir-
ma die Economy of Scales zu

Bauchemie.
Fiir nachhaltiges Bauen.
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Im Gesprach:

Dr. Uwe Gruber,
Geschaftsfuhrer
der MAPEI GmbH
in Deutschland

MAPEI prasentierte auf der Messe
BAU 2023 in der Zeit vom 17. bis
22. April in Halle 68, Stand 502 inno-
vative Lésungen und vielverspre-
chende Ansiatze, um Herausforde-
rungen zu lésen, die beim Bauen
mit Themen wie Klimaneutralitat,
Ressourcenverfiigbarkeit und Be-
zahlbarkeit einhergehen.

Herr Dr. Gruber, hat sich die BAU
2023 fur MAPEI gelohnt? Welche
Botschaften und Lésungen stan-
den im Fokus?

Dr. Uwe Gruber: Unsere Erwartun-
gen wurden auf der BAU absolut er-
fullt! Es hat sich fUr uns ausgezahlt, an
der Messe teilzunehmen, denn wir ha-
ben ein auBerst positives Feedback
erhalten — sowohl von bestehenden
als auch von potenziellen Kunden. Die
Weltleitmesse bot nach der pande-
miebedingten Pause wieder eine sehr
gute Plattform, auf der sich die Bran-
che prasentieren und austauschen
konnte. Mit den Themen Badkompe-
tenz, energetische Bodensanierung,
Estrichsanierung und IndustriefuBbo6-
den setzte der MAPEI Unternehmens-
bereich FuBbodentechnik und Par-
kett Schwerpunkte auf der Messe.
MAPEI macht energetische Bodensa-
nierung zu einem der Zukunftsthe-
men seiner Kampagne ,Wir sanieren
Deutschland®. Wir haben verschiede-
ne Ansatze bzw. Systeme fUr den
nachtraglichen Einbau einer energie-
effizienten FuBbodenheizung vorge-
stellt. Und im Bereich Keramik und
Naturstein waren unsere innovativen
ZERO Produkte ein wichtiges Zu-
kunftsthema. Die neuen, weiterentwi-
ckelten Produkte reduzieren negative
Klimaauswirkungen. MAPEI foérdert
damit Projekte im Bereich erneuerba-
re Energien und Wiederaufforstung,
die durch den Ausgleich von Treib-
hausgasemissionen bei innovativen
Produkten finanziert werden.
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Auf der BAU 2023 standen die funf
Leitthemen Klimawandel, digitale
Transformation, Zukunft des Woh-
nens, Ressourcen & Recycling und
modulares Bauen im Fokus. Wie
deckt MAPEI diese Themen ab?

MAPEI unterstUtzt die Entwicklung
lokaler Gemeinschaften und schafft
Produkte, die dazu beitragen, die
Nachhaltigkeit von Gebauden zu stei-
gern, indem sie die Anforderungen
der am weitesten verbreiteten Proto-
kolle fur nachhaltiges Bauen wie
LEED (Leadership fur Energy and En-
vironmental Design), BREEAM (BRE
Environmental Assessment Method)
und der Deutschen Gesellschaft fur
Nachhaltiges Bauen (DGNB) erfullen.
MAPEI| beschaftigt sich mit allen funf
Leitthemen der diesjahrigen BAU und
bezieht diese in seine Nachhaltig-
keitsstrategie mit ein. Insgesamt se-
hen wir uns gut gerustet, sowohl fur
das 2. Halbjahr 2023 als auch fur die
nachfolgenden Jahre. Sicherlich wird
sich der Baubereich nicht so schnell
von der hohen Inflation und dem
sprunghaften Anstieg der Bauzinsen
erholen. Von daher wird der Fokus

rS
MAPEI
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erstmal weiterhin auf dem Bestands-
bau liegen. Eine signifikant steigende
Nachfrage im Neubaubereich sehen
wir frihestens Mitte 2024.

Wie sehen mit Blick auf Nach-
haltigkeit und eine hoffentlich
verstirkte Sanierungswelle die
bauchemischen Lésungen/Produkt-
antworten von MAPEI aus?

Wir als MAPEI Deutschland haben
uns schon vor gut zwei Jahren auf ei-
nen rucklaufigen Neubaubereich ein-
gestellt. Aus unserer Sicht waren die
Entwicklungen absehbar, zwar nicht
so drastisch wie jetzt geschehen, aber
die Tendenzen waren eindeutig. Des-
wegen haben wir uns fruhzeitig auf
das Thema Sanieren und Renovieren
eingestellt und die Kampagne ,Wir
sanieren Deutschland” ins Leben ge-
rufen. Dabei handelt es sich nicht nur
um eine Kampagne in Form von
Kommunikation: Handel und Hand-
werk bieten wir mit den Inhalten ei-
nen entscheidenden Mehrwert in
Form von zwischenzeitlich 35 Syste-
men, 19 Systemldsungen im Bereich
FuBbodentechnik und Parkett, neun
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im Bereich Keramik und Naturstein
sowie sieben im Bereich Baustoffe in-
klusive Industriebeschichtungen. Die
Aufbauten von Untergrund bis zum
Belag stellen typische Aufgabenstel-
lungen von Boden- und Parkettle-
gern im Tagesgeschaft dar. Und unse-
re Systeme helfen ihnen dabei, die
anstehenden Herausforderungen auf
den Baustellen zu meistern. Unter-
stutzt werden Handel und Handwerk
zusatzlich durch Schulungen und un-
seren technischen Service vor Ort. Es
hat sich gezeigt, dass genau dies in
der aktuellen Zeit ein Garant fur wei-
teres Wachstum ist.

Wie lauten MAPEIs Antworten auf
die Anforderungen des Green Deal
und wie nahe sieht sich MAPEI den
Zielen?

MAPEIs Konzept der Nachhaltigkeit
umfasst eine Vielzahl an Aspekten in
Bezug auf Lebenskomfort und Wohl-
befinden. Dabei sind wir der festen
Uberzeugung, dass der Profit eines
Unternehmens im Einklang mit Ethik,
Respekt fur Menschen, Umwelt und
der Wertschépfung fur das Umfeld
sein muss. Diese Grundsatze wurden
immer schon als Teil der MAPEI Stra-
tegie berUcksichtigt. Hiermit unter-
streichen wir diesen Ansatz einmal
mehr, denn wir mochten nicht nur
selbst aktiv sein, sondern auch unsere
Werte und Erfahrungen teilen. Unse-
rer Ansicht nach gibt es drei Eckpfeiler
der Nachhaltigkeit: der Planet, die
Projekte und die Menschen. Stichwort
Green Deal: MAPEI misst und Uber-
wacht die Treibhausgasemissionen
seiner Fertigungsaktivitadten mit dem
Ziel, mehr und mehr zur Bekdmpfung
des Klimawandels beizutragen. Mittels
LCA-Methode werden die mit den Pro-
dukten verbundenen Emissionen ge-
messen. So verpflichtet sich MAPEI
selbst, diese Emissionen zu reduzieren.

Wird aus der Sicht von MAPEI kli-
maneutrales Bauen gelingen kon-
nen und wie?

MAPEI verfolgt einen zirkuldren An-
satz fUr seine Prozesse und Produkte,
der zur Reduzierung der Abfallmenge
durch Wiederverwertungs- und Recy-
clingaktivitaten beitragt und den Ver-
brauch von neuen Rohstoffen bein-
haltet. Dieser Ansatz schlagt sich im
Herstellungsprozess und der Forde-
rung der Verwendung von Recycling-
materialien genauso nieder wie bei

den in Produktformulierungen ver-
wendeten Materialien.

Was unternimmt MAPEI, um seinen
CO,-FuBabdruck zu reduzieren?

LFUr uns ist Nachhaltigkeit nicht nur
Verpflichtung, sondern eine Le-
benseinstellung” — so ist es im aktuel-
len Nachhaltigkeitsbericht von MAPEI
zu lesen. Dass Nachhaltigkeit bei MA-
PEIl nicht nur auf dem Papier steht,
dies zeigt sich zum Beispiel in der
sorgfaltigen Auswahl der Rohstoffe
und der Suche nach Loésungen zur
Reduzierung ihres Verbrauchs und
zur Herstellung von Produkten mit
geringen Umweltauswirkungen, ins-
besondere in Bezug auf Treibhausga-
semissionen. Einen weiteren Meilen-
stein vollzieht MAPEI dabei mit der
Erweiterung der ZERO Produktgrup-
pe, also Produkten, die CO,-kompen-
siert sind. Bei MAPEI dokumentiert
sich dies im Produktzusatz ,ZERO" so-
wie einem markanten Button auf den
Cebinden mit dem Hinweis ,CO,
NEUTRAL - Zero Impact on Climate
Change". Zero Impact bedeutet, dass

alle CO,-Emissionen der MAPEI ZERO
Linie durch den Erwerb von zertifizier-
ten Umweltgutschriften fur die Um-
setzung von Projekten fUr erneuerba-
re Energien und Wiederaufforstung
ausgeglichen werden. Dies ist ein En-
gagement fur den Planeten und fur
die Menschen. Diese Aussage beruht
auf der Ermittlung der Umweltauswir-
kungen mit Hilfe der LCA Methode
(Life Cycle Assessment), deren Ergeb-
nisse in der Produkt EPD (Umweltpro-
duktdeklaration) nach ISO 14 025 und
EN 15 804 enthalten sind. Dies wirkt
sich vorteilhaft auf die Bewertung
nachhaltiger Gebaude aus - beispiels-
weise im Rahmen von international
anerkannten Zertifizierungsverfahren
fur okologisches Bauen wie beispiels-
weise LEED.

Herr Dr. Gruber, wir danken lhnen
fir den interessanten Einblick und
wiinschen lhnen nachhaltigen Er-
folg.

Text: Brigitte Wagner-Rolle

Bilder: Fotostudio FX Heuser, Brigitte
Wagner-Rolle, Deutsche Bauchemie,
Fotostudio TW. Klein www.tw-klein.com

RM Deutschland 31/2023 17



AUS DEM MARKT WSD-SEMINAR FIRMA STANG

EET] & B> MAPEI

Alles zum Bauen & Renovieren
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Sanierungstipps aus erster Hand

Im Rahmen der MAPEI Kampagne ,Wir sanie-
ren Deutschland” stand im Januar 2023 beim
Baustoff-FachgroBhandel Stang an den
Standorten Gmund am Tegernsee und Min-
chen erneut ein Theorie- & Praxisseminar auf
dem Programm. Inhaltlich drehte sich bei
dem dreistiindigen Nachmittags-Kompakt-
kurs alles um die Sanierung von Garagen und
feuchten Kellern. Dazu zeigte MAPEI zusam-
men mit der Firma Collomix wirtschaftliche
und schnelle Sanierungslésungen auf. Das
Thema fand bei den Stang-Kunden groBe Re-
sonanz. Beide Termine waren ausgebucht, in
Miinchen sogar mit Warteliste.

ganigren Deutschland

Azchlandaeite Kampagno

Fhoaipnteck ik
ybmale Sichorhiolt In dor Boraturg an der Theke

sbmale Bcherhelt aulf ger Baustedlo

Wir sanieren Deutschland® — mit dieser Kam-
pagne greift MAPEI seit nunmehr Uber zwei Jah-
ren diverse aktuelle Sanierungsthemen auf und
liefert Handel und Handwerk damit wertvollen
Input, um sich den Herausforderungen und
Chancen im Sanierungsmarkt mit passenden
Systemldsungen stellen zu kdédnnen. Bei dem
Familienunternehmen Stang am Tegernsee mit
Niederlassungen in MUnchen und Miesbach hat
der Bauchemiker mit seiner Sanierungskampag-
ne ,offene Turen" gefunden. Seit mehr als 20 Jah-
ren arbeiten die beiden Familienunternehmen
zusammen, und neben den Produkten aus den

MADEI

WIR SANIEREN
DEUTSCHLAND

RM Deutschland 31/2023 19
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Bodenspachte
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Bereichen Fliesentechnik und Baus-
toffe sind heute langst auch die Theo-
rie- & Praxisseminare oder Aktionen
wie die MAPEI Sommmertour fester Be-
standteil der partnerschaftlichen Zu-
sammenarbeit. Erst im Januar 2023
fanden im Stammhaus in Gmund/
Moosrain und am Standort in MUn-
chen im Rahmen der MAPEI Sanie-
rungskampagne wieder Schulungen
statt, die in Zusammenarbeit mit der
Firma Collomix durchgefuhrt wurden.
Unter der Fragestellung ,Wie saniere
ich eine Garage oder einen feuchten
Keller?*“ ging es dabei um Top-Lbsun-
gen fur eine fachgerechte, schnelle
Boden- und Sockelsanierung sowie
um wirtschaftliche Losungen zur Be-
toninstandsetzung.

Fast 40 Sanierungsthemen
in der Pipeline

Sanieren, Renovieren, Modernisieren —
das sind zentrale Themen bei Stang
und seiner Kundenklientel, Fliesenle-
ger, Bauunternehmer, Steinmetze
und Sanierungsunternehmen. ,Dard-
ber sprechen wir in unseren Work-
shops und fuhren die verschiedenen
Problemsituationen vor®, so Rainer
Schmid, Regionalverkaufsleiter Sud-
Ost fur Keramik-, Naturstein- und
Baustoffsysteme bei MAPEI, der die

20 RM Deutschland 31/2023

Vorstellung der Sanierungskampagne
mit ihrem entscheidenden Mehrwert
von zwischenzeitlich 35 Systemen
Ubernommen hatte: ,Unternehmen
wie die Firma Stang kénnen als Teil-
nehmer entscheiden, welches Thema
sie am meisten interessiert und mit
welchen Herausforderungen sie oft
konfrontiert werden. Wir machen sie

Die Themen waren:

und ihre Profikunden fit fUr die Sanie-
rung und zeigen, dass nahezu jede
Herausforderung mit dem richtigen
System ganz entspannt geldst wer-
den kann* stellen Rainer Schmid, An-
wendungstechniker Richard NuUssler
und AufBBendienstmitarbeiter Patrick
Gerner fest, die gemeinsam die Semi-
narplanung Ubernommen hatten.

» Betoninstandsetzung leicht gemacht mit PLANITOP RASA & RIPARA
R4, einkomponentiger, standfester, faserverstarkter, schwindkompen-
sierter, schnell erhartender Instandsetzungsmortel der Klasse R4

P Ganz einfach Spachteln mit der Schnell-Reparaturspachtel PLANITOP

FAST 330

P> Garagensanierung Boden, Wand und Leibungen mit PLANITOP
FAST 330 und dem sehr emissionsarmen Schnellestrichtrockenmortel

TOPCEM PRONTO

P> Die Herstellung von Haftbriicken mit PLANICRETE und EPORIP
P> Estrichsanierung mit dem Schnellestrichtrockenmarteln TOPCEM

PRONTO und MAPECEM PRONTO

P> Estriche verfestigen, glatten und beschichten mit der sehr emissi-
onsarmen Epoxidharzgrundierung PRIMER MF und der zweikompo-
nentigen Oberflachenversiegelung MAPECOAT | 24

P Garagen spachteln mit der zementaren Bodenausgleichsmasse
PLANEX MAXI| und Bodenspachtelmasse ULTRATOP

» Garagen und feuchte Keller sanieren/entfeuchten mit den Sanier-
putzen MAPE-ANTIQUE und dem salzbestandigern Mortel POROMAP

P Sockel sanieren und abdichten mit der Reaktivabdichtung

MAPELASTIC 2KR und POROMAP



Die Firma Collomix stellte den Profis
zu jeder Produktgruppe (Putze, Flie3-
spachtel, Estriche und Epoxidharze)
den entsprechenden Mixer und das
passende RUhrgerat vor. Die Sanie-
rungsqualifikation in Prasenz ist we-
sentlicher Bestanteil der MAPEI Sa-
nierungskampagne. Die Kombination
aus Vortrag und Workshop bringt die
Teilnehmer bereits wahrend der kom-
pakten Veranstaltung ins Handeln
und in die Praxis. Mit der Fragestel-
lung ,Wie saniere ich eine Garage
oder einen feuchten Keller®, hatte
MAPEI offensichtlich ein topp-aktuel-
les Sanierungsthema angesprochen,
das beim Baustoff-FachgroBhandel
und seiner  Kundenklientel ins
Schwarze getroffen hat: beide Termi-
ne —im Stammhaus Gmund/Moosrain
mit 25 und am Standort MUnchen mit
50 Teilnehmern - waren ausgebucht,
in MUnchen sogar mit Warteliste.
Stang Niederlassungsleiter Munchen
Richard Kaindl, Vertriebsleiter Michael
Scheidler und Geschaftsfuhrer Erwin
Stang jun. zeigten sich von dem er-
neut gelungenen Gemeinschaftspro-
jekt begeistert, von dem sie und die
Teilnehmer wieder viel Input fur einfa-
che und wirtschaftliche Sanierungs-
[6bsungen mitnehmen konnten!

Text: Brigitte Wagner-Rolle
Bilder: MAPEI GmbH

Zum Unternehmen Stang:

Das Familienunternehmen Stang vom Te-
gernsee ist ein Schwergewicht im Baustoff-
handel. 1935 als Transportbetrieb gegrindet
und nach dem Krieg fortgefuhrt, erweiterte
Stang sein Angebot bereits in den 50er Jah-
ren um einen Kohlen- und Baustoffhandel.

Spater kamen der Heizdlhandel sowie ein  Alfes zum Bauen & Renovieren

Containerservice dazu. Mit der Ubernahme

des Baustoffhandels Finsterlin & Kunkel wird 1998 ein Standort
in MUnchen eréffnet. Eine weitere Niederlassung mit dem
Schwerpunkt Baustoffe & Bedachung folgt 2006 in Miesbach.
Parallel dazu geht die laufende Erweiterung des Stammareals
in Gmund/Moosrain einher. Sie hatte bereits 1996 zu einem
kompletten Neubau gefuhrt. Im Jahr 2009 wird das Angebot
im dekorativen Ausbau um das innovative Ausstellungskon-
zept ,atrion tegernsee Bau&WohnGalerie" erweitert. Weitere
Schritte der kontinuierlichen Entwicklung des Unternehmens
sind im Jahr 2012 der Niederlassungs-Neubau mit Fachmarkt
und ,atrion tegernsee Bau&WohnGalerie" am Standort Mun-
chen. 2017 wird dort ein Haro Premium Bodenstudio eréffnet
und 2018 folgt in Miesbach der Neubau einer Lagerhalle fur
Dach und Holzbau. Zum 01.01.2022 hat Stang die Geschafte
der FHM Fliesenhaus Munchen GmbH Ubernommen und hat
mit Planegg einen weiteren Standort fur Ausstellung und Be-
ratung. Das Familienunternehmen Stang sieht sich mit seinen
Standorten Gmund, Miesbach und Munchen bestens aufge-
stellt. Auch die Nachfolge ist geregelt: Die vier Kinder der Inha-
ber-Bruder Erwin und Harry Stang, Erwin jun., Sabine, Tobias
und Christian fUhren bereits in dritter Generation das Unter-
nehmen.

Zu der zukunftsorientierten Firmenstruktur passen auch die
Unternehmensgrundsatze von Stang. Sie sind fur Kunden, Lie-
feranten und Mitarbeiter klar sichtbar festgehalten, um so al-
len die Moglichkeit zu geben, sich mit den Zielen und Absich-
ten des Unternehmens zu identifizieren. ,\Wir haben festgelegt,
wo wir in Zukunft tatig sein wollen, auf wen wir uns ausrichten
und welche Probleme wir besser 16sen als andere. Dies dient
dazu, eine Leitlinie zu bekommen, einen MafRstab fuUr den rich-
tigen Einsatz all unserer Mittel und Krafte. Wir wollen fur unse-
re Umwelt erfassbar sein und Flagge zeigen. Nur auf diese
Weise kdnnen wir demjenigen, der uns nahesteht, die Mdg-
lichkeit geben, sich mit uns zu verbinden, mit uns zusammen-
zuarbeiten und mit uns zu gewinnen®, erklart Geschaftsfuhrer
Erwin Stang die Unternehmensgrundsatze.
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AKTUELLES MAPE|I ACADEMY

LERNEN ALS FORTWAHRENDER PROZESS:

MAPEI ACADEMY BIETET

NEUES SCHULUNGSPROGRAMM FUR 2023

Draxisnanhe
_osungen
iN der

Anwendung aufgezeigt

Bei Kunden und Marktpartnern erfreut sich die MAPEI
ACADEMY groBer Beliebtheit. Im Jahr 2023 bietet
MAPEI daher wieder informative Schulungsthemen in
den Bereichen FuBbodentechnik, Keramik und Bau-
stoffe an. Die Schulungen finden im MAPEI Schulungs-
zentrum und bei Handelspartnern vor Ort statt.

Fundiertes Wissen ist der SchlUssel zum Erfolg und sorgt
fur zufriedene Kunden. Daher bietet MAPEI Handlern,
Verarbeitern, Planern und Sachverstandigen die Moglich-
keit, von den Schulungsthemen der MAPEI ACADEMY zu
profitieren. MAPEI informiert dabei Uber neue Entwicklun-
gen in den Bereichen FulRbodentechnik, Keramik und
Baustoffe.

Bei Veranstaltungen in den Schulungsraumen im unter-
frankischen Kleinwallstadt sowie bei Handelspartnern und
Handwerksbetrieben vor Ort bringen Experten der MAPEI
ACADEMY die Teilnehmer zielgruppen- und praxisorien-
tiert auf den neuesten Stand des Wissens. Anhand aktuel-
ler Problemstellungen lernen Profis praxisnahe Losungen
in der Anwendung kennen. Auf dem Schulungsplan steht
ein breites Themenspektrum, das sich gezielt an Boden-
und Parkettprofis, Naturstein- und Fliesenleger, Raumaus-
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statter und Maler, Mitarbeiter des Handels, Galabauer und
Bauunternehmer sowie Auftraggeber und Sachverstandi-
ge richtet.

Zu den Schulungsthemen im Bereich FuBbodentechnik
zahlen 2023 unter anderem energetische Bodensanierung,
Badsanierung und die Sanierung von Problemuntergrin-
den. Im Bereich Keramik stehen Themen wie Sanieren
Uber Nacht, Estriche als Verlegeuntergrinde und Holz als
Untergrund fur die Fliesen- und Natursteinverlegung auf
dem Schulungsprogramm. Der Bereich Baustoffe infor-
miert Uber die individuelle Bodengestaltung mit minera-
lischen Beschichtungen. Informationen zur Anmeldung
und eine Ubersicht aller Schulungstermine sind unter dem
Link  https://www.mapei.com/de/de-de/mapei-academy/
schulungsprogramm auf der MAPEI Website verfugbar.

Zusatzlich zum Schulungsprogramm der MAPEI ACADEMY
bietet MAPEI auch weiterhin seine beliebten Schulungs-
Videos an. Sie sind auf dem MAPEI YouTube-Kanal https:/
youtube.com/user/mapeide und in der Mediathek auf der
MAPEI Website https;/mapei.com/de/de-de/tools-und-
downloads/mediathek jederzeit abrufbar.

Text und Bilder: MAPEI GmbH



Energetische Bodensanierung

gewunscht?

MAPEI bietet Systemldsungen fur den
nachtraglichen Einbau von FuRbodenheizungen

MADE(

WIR SANIEREN Tipps zum einfachen und sicheren Saniere
DEUTSCHLAND ™ ‘findestDuaurwsdmapeide

MAPEI GmbH - IHP Nord - BlUrogebaude 1 ®
Babenhauser Str. 50 - 63762 Gro3ostheim
Tel. 06026/50197-0 - Fax 06026/50197-48

www.mapei.de - info@mapei.de



REFERENZ INTERNATIONAL LACUARDIA AIRPORT

Der Flughafen LaGuardia,
dessen Terminal B kurzlich
renoviert wurde, verfugt Uber
ein Mosaik, das mit MAPEI
Produkten hergestellt wurde.
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Queens (New York)

LaGuardia Airport

MIT KLEBSTOFFEN UND FUGENMASSEN EIN GROSSES KUNSTWERK ERSCHAFFEN

Der Flughafen LaGuardia (LGA) ist ein internationaler
Flughafen im New Yorker Stadtbezirk Queens, der sich
Uber eine Flache von 275 Hektar (680 Acres) erstreckt.
Er wurde urspriinglich 1939 gebaut und nach dem
damaligen Birgermeister von New York City, Fiorello
La Guardia, benannt. Heute ist der LaGuardia Airport
der drittgroBte Flughafen in New York City.

Im Laufe der Jahre waren Teile des Flughafeninneren vollig
veraltet und asthetisch zu altmodisch fur einen Ort wie
New York City, der fUr sein dynamisches, schnelllebiges,
sich standig veranderndes und unvergessliches Stadtbild
bekannt ist. Um die Gestaltung des Terminals B neu zu be-
leben, hat der New York City Public Art Fund zusammen
mit LaGuardia Gateway Partners 2019 ein Kunstprogramm
in Auftrag gegeben, das die Kreativitat, Kunstfertigkeit und
Energie der Stadt einfangen soll.

Die Wiederbelebung von Terminal B war keine leichte Auf-
gabe. Da das Terminal eines der gréofBten und verkehrs-
reichsten Epizentren fUr Reisen von und nach New York
City ist, sollte der Bau funktional, aber groRartig, einzigartig
und doch universell, schén und kultig sein.

Vier international anerkannte Kunstler (Laura Owens, Sa-
rah Sze, Sabine Hornig und Jeppe Hein) wurden ausge-
wahlt, um grof3e Einbauten in der gesamten Ankunfts-
und Abflughalle des Terminals B zu entwerfen. Das
Mosaikbild wurde von Owens entworfen und ist eine Hom-
mage an die Geschichte, Kultur und Architektur von New
York City. Es zeigt 80 ikonische Bilder von den funf Stadt-
bezirken in New York City, von der Freiheitsstatue und der
Staten Island Ferry bis hin zu einer MetroCard und einem
Stuck Pizza. Handgefertigte glasierte Keramik- und
U-Bahn-Fliesen (5x5cm, 2,5x2,5cm und 10 x 10 cm) wur-
den fur die Gestaltung der Bilder verwendet, die alle durch
einen Hintergrund aus Himmel und Wolken verbunden
sind.

Fur die Wolken wurden 7,6 x 15 cm gro3e weile U-Bahn-
Fliesen (eine Art dUnner, schwach gebrannter und glasier-
ter Fliesen) verwendet.

Vier Farbténe von KERACOLOR S

Fur die Fertigstellung des Mosaik-Wandfliesenprojekts
wurden Produkte aus der Produktlinie Tile & Stone Installa-
tion Systems der MAPEI Corporation (einer Tochtergesell-
schaft der Gruppe) eingesetzt. Mehr als 2.323 m? Fliesen -
in verschiedenen Farbténen, GréRen und Farben —wurden
von BRB Ceramic Tile, Marble & Stone Inc. von August 2019
bis Mai 2020 verlegt. Die Arbeiten waren eine grof3e Her-
ausforderung fur die Handwerker, da sie sehr konsistent
und auBerst detailgenau ausgefluhrt werden mussten, um
diese nahtlose Designkontinuitat zu erreichen.
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REFERENZ INTERNATIONAL LACUARDIA AIRPORT

OBEN: Im Ankunfts- und Abflugbereich wur-
de ein groBes Wandmosaik aus Uber 2.323 m?
Fliesen erstellt. UNTEN: Die Mosaikfliesen
wurden mit Kleber TYP 1 verlegt, bevor die
Fugen mit vier verschiedenen Farbténen des
zementhaltigen Fugenmortels KERACOLOR
S verfugt wurden.
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Zum Ausgleich der Wanduntergrun-
de und zur Verjingung der Ubergan-
ge wurde der Putzmortel PLANITOP
330 FAST eingesetzt. Der fur die Ver-
klebung der Fliesen verwendete Kleb-
stoff TYP 1 bietet eine hervorragende
Haftung, eine verlangerte klebeoffene
Zeit und niedrige VOC-Emissionen
(flichtige organische Verbindungen).

Das Wandbild besteht aus 135 Farben
(von denen 36 von den Fliesenherstel-
lern speziell entwickelt wurden) und
erforderte drei verschiedene Farbtone
des zementhaltigen Fugenmortels
KERACOLOR S (in den Farben ,Rain’,
.Pearl Gray" und ,White") sowie ,La-
Guardia“, eine speziell fur dieses Pro-
jekt entwickelte und von der MAPEI
Corporation gelieferte graue Fugen-
farbe. Um dem Himmel eine gewisse
Tiefe zu verleihen, wurde die Fugen-
farbe ,Rain“ vor allem in den helleren
Bereichen des Himmels verwendet;
,Pearl Gray" wurde in den Wolkenbe-
reichen verwendet und diente als
Ubergangsfarbe zwischen den dunk-
leren Schatten. DarUber hinaus wurde
,LaGuardia“ in den dunkelsten Schat-
tenbereichen (im Allgemeinen unter
den Wolken) des Mosaiks verwendet,
wahrend ,White" neben geschnitte-

nen U-Bahn-Fliesen in geschwunge-
nen Bereichen fur einen flieBenden
Ubergang verwendet wurde. Um die
Fugen auszubessern und einen ein-
heitlichen Ubergang zwischen den
Farben fuUr ein sauberes Finish zu
schaffen, wurde ULTRACARE GROUT
REFRESH, ein gebrauchsfertiges, po-
lymermodifiziertes Farb- und Versie-
gelungsmittel fur Fugenmortel, aufge-
tragen. Auf3erdem wurde MAPESILT,
eine 100%ige Silikondichtmasse, ver-
wendet, die sich durch eine hervorra-
gende Dehnbarkeit und Flexibilitat
auszeichnet und die Bildung von
Schimmelpilzen verhindert.

Alle in diesem Artikel erwahnten
Produkte werden von der MAPEI Cor-
poration, der amerikanischen Toch-
tergesellschaft der MAPEI Cruppe,
hergestellt und auf dem US-Markt
vertrieben.

Das Mosaikwandbild, das jetzt die
Wande des Terminals B des Flugha-
fens LaGuardia ziert, ist ikonisch, his-
torisch und einzigartig. AuBerdem ist
das Wandbild ein Kandidat fur das
Guinness-Buch der Rekorde als eines
der gréften Innenwandbilder der
Welt.



Das Wandbild zeigt 80 ikonische Bilder
aus den funf Stadtbezirken von New York
City, von der Freiheitsstatue bis zum
Empire State Building, unter Verwen-
dung von handgefertigten glasierten
Keramik- und U-Bahn-Fliesen, die mit
KERACOLOR S Epoxidfugenmortel in
vier verschiedenen Farbtonen verfugt
wurden.
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PROJEKTINFO

LaGuardia Airport, Queens,
New York

Bauzeit: 2019-2020
Einsatzdauer von MAPEL:
2019-2020

Eigentimer:

Port Authority of New York
and New Jersey
Generalunternehmer:
BRB Ceramic Tile,

Marble & Stone Inc.

Verlegeunternehmen:
BRB Ceramic Tile,
Marble & Stone Inc.
Projektleiter:

Ed Connors

Koordinator von MAPEI:

Darin Shocker, Mapei
Corporation (USA)
Fotos: Virtual360NY

PRODUKTE VON MAPEI
Vorbereitung von Unter-
grunden: Planitop 330 Fast*
Verlegung_von Mosaikfliesen:

Typ 1*

Verfugung.von Fliesenfugen:

Keracolor S*
Abdichtung_der Dehnungs-
fugen: Mapesil T*
Fertigstellung_der Fugen:
UltraCare Grout Refresh*

* Diese Produkte werden
von der MAPEI Corporation,
der US-Tochtergesellschaft
der MAPEI Group fur den
amerikanischen Markt
produziert und vertrieben.

Weitere Informationen
zu den Produkten finden
Sie unter MAPEl.com und
MAPEI.us
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WOHNQUARTIER HILDEGARDIS — DIE STADTOASE, MAINZ

Ein Stadtquartier fur alle
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Links oben: Eiche-Echtholzparkett, verlegt
mit MAPEI Systemprodukten, gehort zu den
Standards der anspruchsvollen Wohnungen
im Mainzer Wohnbauprojekt Hildegardis -
die Stadtoase.

Links unten: Bestens ausgestattet sind die
Bader mit hochwertigen Sanitarobjekten
und groBformatigen Wand- und Bodenflie-
sen, ebenfalls ausgefuhrt mit MAPEI System-
produkten.

Rechts oben: Das ehemalige Haupthaus des
St. Hildegardis-Krankenhauses aus dem Jahr
1912 blieb erhalten und bietet heute an-
spruchsvolle Wohnungen.

Rechts unten: Wellenférmige Balkone aus
weiBlackiertem Aluminiumblech verleihen
dem ehemaligen Bettenhaus einen moder-
nen Touch und hohen Wiedererkennungs-
wert.

Das Mainzer Wohnbauprojekt Hildegardis - die Stadt-
oase auf dem Gelande des ehemaligen Hildegar-
dis-Krankenhauses - verbindet eindrucksvoll histori-
sche Bausubstanz mit modernen Neubauten. In zwei
kernsanierten Krankenhausgebauden und sechs neu-
gebauten Wohnhausern werden 444 Eigentums- und
Mietwohnungen in unterschiedlichen GréBen verschie-
denen Wohnformen gerecht. Fir die Planung des neu-
en Wohnquartiers zeichnen das Mainzer Bliro mann+
schneberger Architekten und das Wiesbadener Biiro
BGF+ Architekten verantwortlich. Beim Bodenaufbau

mit einem Eiche-Echtholzparkett-Oberbelag und inte-
grierter FuBbodenheizung in den Wohnungen wie
auch bei der Verlegung des Linoleumbodens in der
KiTa setzte die mit den Arbeiten beauftragte Wiesba-
dener Firma KLK Raumdesign GmbH auf Systempro-
dukte von MAPEI. Mit seiner guten und sicheren Verar-
beitbarkeit iberzeugte das MAPEI Produktprogramm
auch bei den Abdichtungs- und Fliesenarbeiten in den
Badern, die von der die Fliesen Baumbach GmbH & Co.
KG, Nieder-Olm, ausgefiihrt wurden.
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Die Wohnpark Hildegardis GmbH &
Co. KG, eine Tochtergesellschaft der
J. Molitor Immobilien CmbH, Ingel-
heim, realisierte auf dem Gelande des
friheren Hildegardis-Krankenhauses
in Mainz ein bemerkenswertes Wohn-
projekt mit rund 30.000 Quadrat-
metern Wohnflache. Das ,\Wohnquar-
tier Hildegardis - die Stadtoase"
Uberzeugt mit einem gelungenen
Architekturmix aus historischer Bau-
substanz und individuellen Neubau-
ten. Erhalten blieb mit dem Haupt-
haus aus dem Jahr 1912 das Herzstuck
des ehemaligen St. Hildegardis-Kran-
kenhauses. Obwohl das ehemalige
Krankenhausgebaude nicht unter
Denkmalschutz steht, wurde der Ju-
gendstilbau behutsam saniert und zu
einem Wohngebaude mit 67 Wohnun-
gen umgebaut. Eine Besonderheit ist
die zweigeschossige Wohnung in
der ehemaligen Krankenhaus-Kapelle.
Ebenfalls erhalten und kernsaniert
wurde das einstige Bettenhaus ,Haus
Fontes”. In dem elfgeschossigen Ge-
baude entstanden 155 anspruchsvolle
Mietwohnungen, die einen grandio-
sen Ausblick Uber die Stadt bis in den
Rheingau und Taunus bieten. ,Wellen-
formige Balkone aus weilRlackiertem
Aluminiumblech verleihen dem Hoch-
haus einen besonders hohen Wieder-
erkennungswert", so der verantwortli-
che Architekt Ludwig Mann von
mann+schneberger Architekten. Im
Rahmen der Revitalisierung des Be-
standsgebaudes kam der energeti-
schen Sanierung eine besondere Be-
deutung Zu. Ein modernes
Energiekonzept, neue Aufzige und
Stellplatze — mit zum Teil E-Ladestati-
onen — in der Tiefgarage sichern den
Wohnungen einen  zeitgemaflen
Standard.

Bemerkenswertes Wohnprojekt

Neben der Sanierung des ehemaligen
Bettenhauses ,Fontes® entstanden

LATEX PLUS

Elastifizierende Dispersion

Dispersion zur Herstellung hochflexibler

Spachtelmassen und Klebemértel

Systemkomponente, als Zugabe zu PLANIPATCH

XTRA und KERAQUICK MAXI S1

elastifizierend, ergibt hochelastische, standfeste
MAPEI| Spachtelmassen und hochelastische, stark
verformbare und haftstarke S2-Verlegemortel

30 RM Deutschland 31/2023

Das ,Wohnquartier Hildegar-
dis - die Stadtoase“ Uber-
zeugt mit einem gelungenen
Architekturmix aus histori-
scher Bausubstanz und indi-
viduellen Neubauten. Sechs
Neubauten erganzen zwei
Bestandsgebaude zu einem
architektonisch qualitatsvol-
len Ensemble.

nach den Planen des Mainzer Buros
mann+schneberger Architekten in di-
rekter Nachbarschaft zu den histori-
schen Bestandsgebauden mit den
Hausern ,Lumina“, ,Flores", ,Planta”
und ,Arbor* vier neue, individuelle
Baukorper. Die Gebaude ,Terra“
,Novum" sowie die KiTa wurden durch
BGF+ Architekten, Wiesbaden, ge-
plant. Architektonisches Ziel war es,
auf dem Areal ein qualitatsvolles En-
semble zu schaffen, das die Wahrung
des historischen Bestands mit einer
zukunftsweisenden Immobilienent-
wicklung verbindet. Bauelemente wie
Materialien und Farben sowie die
groRzugigen Freianlagen unterstUt-
zen die optische Zusammengehorig-
keit und verdeutlichen, wie viel Wert
dabei auf individuelle Detailldsungen
gelegt wurde. 444 \WWohnungen in un-
terschiedlichen GréRen Uberzeugen
mit GroRzugigkeit, gut durchdachten
Grundrissen und hochwertiger Aus-
stattung. Eiche-Echtholzparkett und
FuBbodenheizung mit Kuhlfunktion
gehéren zu den Standards bei der

Innenraumgestaltung. Bestens aus-
gestattet sind auch die Bader mit
hochwertigen Sanitarobjekten und
groRformatigen Wand- und Boden-
fliesen. Weiterer wichtige Bestandtei-
le der neuen, grinen Mainzer Stadt-
oase sind ein nachhaltiges Ener-
giekonzept mit Geothermie (Erdwar-
me), die umweltfreundliche und intel-
ligent steuerbare Haustechnik Smart
Home und E-Mobilitat mit Ladestatio-
nen in der Tiefgarage.

Bei Bodenflachen einschlieBlich der
Duschen setzten auch die Badprofis
auf Systemprodukte des Bauchemi-
kers MAPEI. Zunachst wurden alle Bo-
den- und Wandflachen mit der ge-
ruchsneutralen und |6semittefreien
Universalgrundierung PRIMER RA
vorbehandelt. GCeeignet fdr unter-
schiedlich stark saugende Untergrun-
den bot sie nicht nur technisch den
Verarbeitern ein hohes Maf3 an Sicher-
heit. Durch die schnelle Trocknung
gewahrleistet PRIMER RA einen
schnellen Arbeitsfortschritt und eig-
net sich daher optimal fur die Termin-
baustelle. Fur die Verlegung der rund
3.000 Quadratmeter keramische Bo-
denfliesen setzten die Badprofis auf
den emissions- und staubarmen Kle-
bemortel KERAFLEX EXTRA S1 LD
(EC1 PLUS und Low Dust). In den
Wandbereichen kam der hoch stand-
feste und ebenfalls sehr emissionsar-
me (EC1 PLUS), zementare DUnnbett-
mortel FM 05 zur Anwendung. Die
anspruchsvollen  Abdichtungsarbei-
ten wurden bei den Bodenflachen
mit der schnell abbindenden, elasti-




schen Dichtschlamme MAPELASTIC
TURBO ausgefuhrt. Im Bereich der
Duschwande wurde mit MAPEGUM
WPS eine gebrauchsfertige Dispersi-
onsabdichtung eingesetzt. Das sehr
emissionsarme (EC1 PLUS) Fast Track
Produkt konnte den Arbeitsfortschritt
deutlich beschleunigen.

Anspruchsvoll wohlfiihlen

Wohnkomfort und Interior-Design
gehen in dem Mainzer Natur- und
stadtnahen Wohnquartier Hand in
Hand. Alle verarbeiteten MAPEI Mate-
rialien tragen zu einem angenehmen
und gesunden Raumklima sowie ei-
ner hohen Funktionalitat und Dauer-
haftigkeit der Wohnqualitat bei. Einen
besonderen Stellenwert hat in der
neuen Mainzer Stadtoase die Aufent-
haltsqualitat im Freien. Fast alle Woh-
nungen sind mit Balkonen oder Ter-
rassen ausgestattet. Dazu verwohnt
das Ensemble mit seiner herrlichen
Lage in direkter Nachbarschaft zu den
malerischen Romersteinen. Mit viel

Flexverlegemortel — staubarm

Verformungsfahiger, standfester, zementarer

Diunn- und Mittelbettmortel
hoch standfest an der Wand
staubarm, Low-Dust-Technologie
verformungsfahig

KERAFLEX EXTRA S1LD

Grun, liebevoll gestalteten Quartiers-
platzen, einem Spielplatz und einer
eigenen KiTa ausgestattet, bietet das
Wohnquartier Hildegardis - Die
Stadtoase” nicht nur fur Familien, son-
dern fur alle Generationen eine hohe
Aufenthaltsqualitat. In der KiTa, eine
der abschlieBenden baulichen MafR-
nahmen des attraktiven Bauprojek-
tes, wahlten die Architekten des Wies-
badener BuUros BGCF+ einen
farbenfrohen Linoleumbelag. Ein Bo-
denbelag der fuBwarm, rutschhem-
mend, trittelastisch und robust ist so-
wie mit guter Trittschalldammung
Uberzeugt. Rund 750 Quadratmeter
Linoleum wurden mit ULTRABOND
ECO 530, einem Dispersionsklebstoff
mit schneller und hoher Anfangshaf-
tung, der speziell fur Linoleumbelage
geeignet ist, verlegt.

Text: Brigitte Wagner-Rolle
Bilder: MAPEI GCmbH, Martina Pipprich,
Heikerost.com

BAUTAFEL

MAPEI Produkte - Boden:
ECO PRIM VG

EPORIP SCR

PLANIPATCH

LATEX PLUS

ULTRABOND ECO S 940 1K
ULTRABOND ECI 530

MAPEI Produkte - Badezimmer:
PRIMER RA

MAPELASTIC TURBO

MAPECUM WPS

KERAFLEX EXTRA ST LD

FM 05
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REFERENZ FUSSBODENTECHNIK RAUMWERKSTATT HAAS
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Alte Scheunen besitzen ihren ganz eigenen Charme:
Diesen kann man in der Raumwerkstatt von Stefan
Haas in Lindau erleben und sich dabei gleich direkt zu
allen Einrichtungsthemen fachkundig beraten und ins-
pirieren lassen. Was von dem ehemaligen Heuschober
erhalten bleiben konnte, hat der gelernte Schreiner
und Raumausstatter-Meister fachkundig renoviert.
Passend zum Loft-Ambiente mit seinen urspringli-
chen Materialien Holz und Backstein sowie den vor-
wiegend weiBen Wanden wahlte der Gestaltungsprofi
eine schlichte, zementidre Bodenbeschichtung mit
schuppenartig strukturierter Oberflaiche. Das fugen-
lose ULTRATOP LOFT System von MAPEI bringt Asthe-
tik und Funktionalitdt mit starker Materialwirkung
zusammen.

raum
werkstatt

Mitten in Lindau
~ aufdem Fest-

~ land hat die
Raumwerk-
statt Haas
in der ehe-
maligen
Scheune
eine ideale
Location.

Stefan Haas
hat als ausgebil-
deter Schreiner
und Raumaus-
statter-Meister
/. das Handwerk
von der Pike auf
gelernt.

Raumwerkstatt — einen passenderen Namen kénnte es
fur den Schaffensort von Stefan Haas nicht geben. Die
ehemalige Scheune ist Showroom und Werkstatt, Bera-
tungsflache und Inspirationsort zugleich. Mit dem Auge
fUrs Ganze und viel Liebe furs Detail hat der ausgebildete
Schreiner und Raumausstatter den Heuschober aus den
40er Jahren innerhalb von knapp zehn Monaten zu seinen
neuen Geschaftsraumen umfunktioniert. Entstanden ist
ein offenes Raumgeflige von gelassener Selbstverstand-
lichkeit, ohne laute Gesten, jedoch von spurbarer Beson-
derheit zum Erleben. Harmonisch abgestimmte Mobel
und Accessoires schaffen eine ausgewogene Verbindung
zum Angebotsspektrum des Handwerkbetriebs — Boden-
belage aller Art, Teppiche, Stoffe, Paneelen und Faltrollos.
Auf rund 100 Quadratmetern wird erlebbar prasentiert,
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REFERENZ FUSSBODENTECHNI KfRAU MV\/ERKSTATT HAAS

Der zementére Spachtelboden

hat eine minimalistische Optik und
ist dabei funktional. Im Verkaufs- und
Ausstellungsraum punktet der fugen-
lose Boden mit Spachteleffekt und
starker Materialwirkung.

BAUTAFEL

MAPEI Produkte:
PRIMER SN

UTRATOP LOFT F
ULTRATOP LOFT W
ULTRATOP EASYCOLOR
MAPEFLOOR FINISH 58W
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was die Raumwerkstatt zum Thema
Raumgestaltung zu bieten hat — von
der Dekoration mit Vorhangen und
wohnlichen Textilien Uber die Polste-
rung neuer und antiker Mobel, von
Bodenbelagen und Teppichen Uber
Wandbespannung und  Sonnen-
schutz bis hin zu ganzheitlichen
Raumkonzepten.

Homogene und schlichte
Flachenwirkung

Eine Holzstauballergie zwang den
ausgebildeten Schreiner vor Jahren
zum Umdenken. So schloss er eine
Lehre zum Raumausstatter ab und
absolvierte gleichzeitig erfolgreich die
Meisterschule. Nach zehn Jahren Be-
rufserfahrung in der Schweiz brach-
ten ihn die Liebe zur Heimat und sei-
ne Wurzeln zurlck ins Allgau, wo er
acht Jahre seine Raumwerkstatt in
Wangen betrieb, bis er letztendlich
2020 mit der alten Scheune inklusive
Kuhstall die ideale Location fur sein
Unternehmenskonzept fand. Fur die
Umgestaltung des Heuschobers war
er unter anderem auch auf der Suche
nach einer attraktiven Bodenldsung,
die im Verkaufs- und Prasentations-
bereich gleichermafBen eine stilge-
bende wie funktionale Aufgabe er-
fullt. Inspiriert vom Kundenauftrag, in
einer Zahnarztpraxis einen gespach-
telten Zementboden einzubauen,
entschied er sich ebenfalls fur die Bo-

denlésung mit einer dekorativen
Sicht-Bodenspachtelmasse. Was er
allerdings vor Jahren noch mit gro-
Bem Aufwand ausgefuhrt hat, konnte
er in den eigenen Raumlichkeiten
jetzt mit ULTRATOP LOFT von MAPEI
wesentlich weniger aufwandig um-
setzen. ULTRATOP LOFT ist eine inno-
vative Systemldésung, die MAPEI
speziell fur Prasentations- und Ver-
kaufsflachen, Restaurants, Hotelhal-
len, Museen und Galerien oder auch
fUr anspruchsvolle Wohnbereiche
entwickelt hat — eben fur Locations
mit starker Beanspruchung und ho-
her Frequenz, in denen GCestaltung
und Funktion zusammengebracht
werden sollen. Die zementare Be-
schichtung ermoglicht  fugenlose,
perfekt ebene Oberflachen fur Bodden
und auch Wande. In das Ambiente
der Raumwerkstatt fugt sich der Bo-
den mit seiner pragnanten Oberfla-
chen-Struktur und der authentischen
Materialwirkung perfekt ein.

FUr den schuppenartigen Kellen-
schlag-Effekt arbeitete der Hand-
werksmeister die feinkdrnige Produkt-
variante ULTRATOP LOFT W handisch
in die grobkérnige ULTRATOP LOFT F
Spachtelmasse ein. Zusammen mit
viel Tageslicht und den vorwiegend
weiBen Wanden bewirkt die hell
changierende Bodenflache eine an-
genehm ruhige Atmosphare, die Frei-
raum lasst, die Raumarchitektur mit



Die zuruUckhaltende
Bodengestaltung
lasst die Innenein-
richtung und die
Exponate wirken.

viel Holz und ihren urspringlichen
Elementen wirken zu lassen. Sehr
schén werden dadurch auch die
Exponate auf der Ausstellungsflache
in Szene gesetzt. In den Sozialraumen
wurde als zusatzlicher Effekt die
Kdchenarbeitsplatte mit ULTRATOP
LOFT dem Boden angepasst. Durch
das rein handische Auftragen ist das
Gesamtbild von ULTRATOP LOFT leb-
haft, sichtbare Verarbeitungsspuren
sind durchaus gewollt. Auch den
Farbton des Bodens, eine dezente
Grau-/Beige-Nuance, hat der Gestal-
tungsprofi Haas durch Mischen der
Systemkomponente ULTRATOP Easy-
color in Schwarz und Kastanienbraun
selbst kreiert. Die AusfUhrung der Ar-

Die ehemalige Scheune ist Showroom und
Werkstatt, Beratungsflache und Inspira-
tionsort zugleich.

beiten erfolgte in mehreren Arbeits-
gangen direkt auf den neuen Estrich
mit integrierter FuBRbodenheizung in
einer Starke von nur 2 Millimetern.

Ein Boden fiir dsthetische
Funktionsraume

Trotz der DUnne des Belages bringt
die einkomponentige, zementare
Bodenlésung Asthetik und Funktio-
nalitdt perfekt zusammen, denn far
Stefan Haas waren bei der Ma-
terialentscheidung neben der Optik
natdrlich auch praktische und wirt-
schaftliche Eigenschaften gefragt: Ein
ULTRATOP LOFT Boden ist bestandig
gegen Abrieb, hoch strapazierfahig,
leicht zu reinigen und langlebig.
Durch die abschlieBende Beschich-
tung mit der wasserbasierten 2K-Po-

lyurethan Versiegelung MAPEFLOOR
FINISH 58W erhalt er einen zusatzli-
chen Schutz vor Gebrauchsspuren,
Verschmutzungen und lasst sich bes-
ser reinigen. Produkteigenschaften,
die den Handwerksprofi von der Bo-
denlésung fur seine neuen Geschafts-
rdume zusatzlich Uberzeugten. Dazu
haben ihn auch Vorteile wie geringe
Einbauhohe, leichte Materialverarbei-
tung und schnelle Nutzbarkeit der
Bodenflache an der MAPEI System|o6-
sung begeistert.

ULTRATOP LOFT ist eine pulverformi-
ge, zementare Spachtelmasse aus
speziellen, schnell erhartenden und
hydratisierenden Bindemitteln, abge-
stuftem Quarzsand, Kunstharzen und
speziellen Zusatzmitteln, die mit Was-
ser oder direkt mit der FlUssigfarbe
ULTRATOP EASYCOLOR angemischt
wird. Die cremige Masse lasst sich mit
einer Spachtel oder Kelle leicht per
Hand auftragen und sehr individuell
strukturieren. Aufgrund der hohen
mechanischen Festigkeit kann
ULTRATOP LOFT mit seiner system-
konformen Oberflachenversiegelung
als direkt nutzbare Endbeschichtung
belassen werden. ,Auch durch die
kompetente Unterstutzung durch
den MAPEI AuBendienst ist uns die
Ausfuhrung der Bodenflache perfekt
und im Terminplan gelungen®, so Ste-
fan Haas, der sich Uber das positive
Feedback seiner Kunden zu den at-
traktiv gestalteten Raumlichkeiten
seiner Raumwerkstatt freut.

Text: Brigitte Wagner-Rolle
Bilder: Raumwerkstatt Haas, ChrisChristes |
photography
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PRODUKTE UND ANWENDUNGEN ULTRAPLAN RENOVATION
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ULTRAPLAN RENOVATION
Das 2-in-1-Produkt:
Spachtelmasse und

- Dunnestrich — zum
Renovieren und Sanieren
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Mit ULTRAPLAN RENOVATION prasentiert MAPEI ein neues Produkt spezi-
ell fir den Renovierungs- und Sanierungsbereich. Der Clou: Das selbst-
verlaufende Produkt kann sowohl als Bodenspachtelmasse fiir Ausgleichs-
arbeiten als auch als Dunnestrich fir hohere Schichtdicken eingesetzt

werden.

Renovierung oder doch
Sanierung?

Ob Renovierung oder Sanierung — mit
ULTRAPLAN RENOVATION liegt der
bodenlegende Handwerker immer
goldrichtig. Die faserverstarkte Masse
mit schneller Trocknung ist prades-
tiniert fur Anwendungen im Reno-
vierungs- und Sanierungsbereich.
Konkret hei3t das: Bei Renovierungs-
arbeiten wie dem Austausch von
Bodenbelagen kann ULTRAPLAN
RENOVATION fur alle Ublichen Spach-
telarbeiten bei Altuntergrinden vor
der Verlegung des neuen Belages
verwendet werden. Geeignete Unter-
grunde sind dabei zum Beispiel be-
stehende Zement- und Calciumsulfa-
testriche, alte Fliesenuntergrunde,
Beton und mehr. Aufgrund der Faser-
armierung ist das Produkt insbeson-
dere pradestiniert fUr den Einsatz auf
Holzuntergrinden. Aber auch bei Sa-
nierungsarbeiten kann ULTRAPLAN
RENOVATION punkten. Aufgrund der
hohen Schichtdicke von 40 mm kann
ein Dickschicht-Ausgleich Uberall dort
eingebracht werden, wo zum Beispiel
alte Steinholz- oder Gussasphaltestri-
che im Bestand entfernt werden

mussen. Und eine ausreichend lange
Verarbeitungszeit ermaoglicht einen
entspannten Hohenausgleich in der
Sanierung bei gleichzeitig ebener
Oberflache.

Spachtelmasse oder doch
Dunnestrich?

ULTRALPAN RENOVATION kann zum
einen als Spachtelmasse und zum an-
deren als Dunnestrich verwendet
werden: Ab 25 mm Schichtdicke kann
das vielseitige Neuprodukt auch auf
Trennlage eingebaut werden. Damit
sind dUnnschichtige Aufbauten auch
ohne Verbund moglich, beispielswei-
se auf olverschmutzen Betonunter-
grunden oder ahnlichem. Mit dem
MAPEI Know-how bei der Entwick-
lung von Spachtelmassen und DuUn-
nestrichen ist es zudem gelungen,
eine schnelle und sichere Belegreife
zu erzielen und dabei zeitgleich auch
eine kontrollierte Trocknung mit sehr
geringer Schwindung zu erzielen.
Dies ermoéglicht den Einsatz als DUnn-
estrich auf Trennlage. Die Trocknungs-
zeit betragt, je nach Schichtdicke und
Raumklima, lediglich 3-12 Stunden
bei keramischen Belagen sowie 24—
72 Stunden bei textilen und elasti-
schen Belagen sowie bei Parkett.
Sprich, ULTRAPLAN RENOVATION
kann mit nahezu allen Belagsarten in
Bereichen mit hoher Beanspruchung
belegt werden.

Noppe oder doch Klett?

Durch den guten Verlauf und die
Anwendung in Schichtdicken von
3-40 mm eignet sich ULTRAPLAN
RENOVATION auch fur Niedrig-
FuBboden-Heizungssysteme. Im Rah-
men der Kampagne ,Wir sanieren
Deutschland” gibt es in 2023 das
Schwerpunktthema ,Energetische
Bodensanierung®. Dabei geht es um
die Sanierung von bestehenden
Untergrunden, die nachtraglich mit
einer FuBbodenheizung ausgestattet
werden sollen. Egal ob warmwasser-

gefUhrte  Systeme mit  Noppe
oder Klettverbindung, ULTRAPLAN
RENOVATION eignet sich hervorra-
gend fur das Einbetten der Heizungs-
rohre und stellt somit eine gute
WarmeuUbertragung sicher. Auch fur
nachtraglich im Zementestrich ein-
gefraste Heizschlangen kann
ULTRAPLAN RENOVATION gut ange-
wendet werden, um die Warmever-
teilung sowie den erforderlichen
Warmepuffer sicherzustellen. Fur
effiziente Anwendungen in hdheren
Schichtdicken  kann  ULTRAPLAN
RENOVATION mit handelsublichen
Mortelpumpen maschinell verarbeitet
und Uber Strecken von 100 m gefor-
dert werden. Weitergehende Informa-
tionen zur maschinellen Verarbeitung
finden sich unter pfp.mapei.de.

Fazit:

ULTRAPLAN RENOVATION
Uberzeugt durch vielfalti-
ge Anwendungen, egal ob
als Spachtelmasse oder
als DUnnestrich, ob Spach-
telarbeiten auf Altunter-
grunden oder als Dick-

schichtausgleich in der
Sanierung, zum Einspach-
teln von Heizsystemen auf
Noppe oder zum Einbet-
ten von eingefrasten Heiz-
leitungen im Bestandse-

strich: wenn Sanierung
und Renovierung — dann
ULTRAPLAN RENOVATION.

Text: Maik Evers
Bild: MAPEI GmbH
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PRODUKTE UND ANWENDUNGEN ULTRABOND ECO VS60
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Der neue Multifunktionsklebstoff
ULTRABOND ECO VS60 eignet sich
zur Verlegung elastischer und tex-
tiler Bodenbeldge, einschlieBlich
Designbeldge. Als Basisklebstoff
fir das Tagesgeschaft deckt das
Neuprodukt somit bereits viele An-
wendungen ab.

ULTRABOND ECO VS60 ist das jungs-
te Mitglied im Bereich der Universal-
und  Multifunktionsklebstoffe  aus
dem MAPEI Sortiment. Dabei ist
schon nach den ersten Baustellen
klar, Verleger werden das Produkt
lieben. Gerade fur diejenigen, die
einen vielseitigen Basisklebstoff fur
viele Anwendungen bendtigen, st
ULTRABOND ECO VS60 genau das
richtige Produkt. Insbesondere geeig-
net fur PVC-Designbelage, aber auch
fUr textile Belage und Linoleum, lasst
der Klebstoff nahezu keine Wunsche
offen. Besonders angenehm ist dabei
die geschmeidige Konsistenz, die ein
leichtes Aufzahnen ermoglicht und
somit die Grundvoraussetzung fur
eine fast ermudungsfreie aber hohe
Flachenleistung ist.

Zudem bietet ULTRABOND ECO VS60
eine optimale Balance zwischen Ver-
arbeitungsfreundlichkeit und Sicher-
heit: Auf der einen Seite weist der
Klebstoff namlich eine hohe Anfangs-

Multifunktional

Bahnenware

haftung auf, die eine zlUgige Belags-
verlegung ohne ein Verrutschen der
Belage ermoglich — was vor allem bei
der Designbelagsverlegung komfor-
tabel ist. Auf der anderen Seite bildet
sich nach der Trocknung eine harte
Klebstoffriefe mit hoher Verbundhaf-
tung aus, was Fugenbildungen mini-
miert und eine langlebige Nutzung
der Belage sicherstellt. Somit lassen
sich nahezu alle textilen und elasti-
schen Belage zUgig und sicher verle-
gen, ohne aufwandiges Nachreiben
oder Nachjustieren. Was das Thema
Wohngesundheit angeht: Auch hier
kann ULTRABOND ECO VS60 mit
dem Blauen Engel und dem EMI-
CODE EC1 Plus punkten. Somit tragt
der Klebstoff zur Realisierung von
DGCNB- oder LEED-zertifizierten GCe-
bauden bei.

Fazit: Bodenlegende Ver-
arbeiter freuen sich Uber
den neuen Multifunkti-

onsklebstoff, der mit ho-
her Anfangshaftung und

breitem Anwendungs-
spektrum eigentlich viel
mehr ist als ,nur” ein Ba-
sisklebstoff. Klebt halt ein-
fach gut.

Text: Maik Evers
Bild: MAPEI GmbH

* vielseitig einsetzbar, Basisklebstoff fUr viele Anwendungen
* geeignet zur Verlegung von PVC-Designbelagen und PVC-

0-10 Minuten
50—30 Minuten * auch ggeigne:t zur Verlegung von Linoleum, Textil- und
Nadelvliesbelagen

3-5Stunden

Verarbeiterfreundlich

» geschmeidig im Klebstoffauftrag, fur hohe Flachenleistung
* hohe Anfangshaftung, fUr zUgige Belagsverlegungen ohne

ein Verrutschen der Belage

24-48 Stunden

200-300 g/m? (TKB Al/A2)
300-350 g/m? (TKB BI)
350-450 g/m? (TKB B2)
Sicher

* hohe Verbundhaftung, fur langlebige Nutzung der Belage
* harte Klebstoffriefe, minimiert Fugenbildung

Emicode EC1 Plus
Blauer Engel DE-UZ 113

- e B .

~;‘.‘ ‘(,odcho')%\ Q:::‘;:f% Nachhaltlg .

ey ECT) Wy « zertifiziert mit dem Blauen Engel und EMICODE EC1 PLUS
- Qmﬁy >  tragt zur Realisierung von DGNB- oder LEED-zertifizierten

[ www.blauer-engel.de/uz113 ] Cebauden bei
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Die neue Generation der
UJLTRALITE Verlegemortel:
Damit geht einfach alles!

Die ULTRALITE FLEX Linie ist eine Produktfamilie einzigartiger und innovativer
Leichtverlegemortel, deren Eigenschaften den Transport erleichtern und die
Verlegearbeiten auf der Baustelle vereinfachen. Grundlage dieser neuen
Leichtverlegemortel ist die bewahrte ULTRALITE Linie. Bei der Weiterentwicklung
dieser Produkte wurden neben dem Fokus auf die Nachhaltigkeit auch einige
weitere Produkteigenschaften unter Berlcksichtigung der Marktbedurfnisse und
des Leistungsspektrums optimiert.

Die ULTRALITE FLEX Linie ist ideal fur die Verlegung dunner, grof3formatiger
Feinsteinzeugplatten sowie aller Arten keramischer Fliesen, Mosaiken und
Naturwerksteinen. Mit diesen Vieren geht einfach alles.

Text: Claudia Steiner
Bilder: MAPEI GCmbH
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So unterschiedlich diese vier Leichtverlegemortel auch sind, so haben sie doch viele

positive Gemeinsamkeiten:

Girane| = [KiEser
15kg 25kg
m?2

extrem hohe Ergiebigkeit

(mit einem 15-kg-Gebinde gleiche
Flachenleistung wie mit einem
25-kg-Gebinde eines herkdmmlichen
MAPEI| Verlegemortels derselben
Klassifizierung)

15-kg-Sacke, mit komfortablem Tragegriff

Das geringere Gewicht der Gebinde hat mehrere
Vorteile im Hinblick auf das Handling und die
Transportkosten. Bei gleichem Volumen wiegt

ein Sack der ULTRALITE FLEX Produkte weniger
(15 kg) als ein Sack herkommlicher Zementkleber
(25 kg). Dies
bedeutet
weniger Be-
lastung fur
den Verarbei-
ter, da die
Sacke auf der
Baustelle und
in den Lager-
hallen mit
weniger Kraft-
aufwand zu
bewegen sind.

AuRerdem fuhrt das geringere Gewicht zu einer deutlichen
Reduzierung der Transportkosten: Eine Palette ULTRALITE
FLEX wiegt 600 kg, wahrend eine Palette mit herkdémme-
lichen Verlegema&rteln 1000 kg wiegt. So kdnnen mit einem
Transport der Verlegemortel fur Uber 60 Prozent mehr
Flache transportiert werden und somit Fahrten und damit
Zeit- und Transportkosten deutlich reduziert werden.

600 kg 600 kg

1000 kg

FULL LOAD
1200 KG

Reichweite-Transportkosten

Pay-Load — Nutzlast

Sacke von ULTRALITE FLEX:

100% der Reichweite: ca. 600 m?

Sacke eines herkdmmlichen Verlegemortels:
60% der Reichweite: ca. 360 m?

staubarm

Die Low-Dust-Technologie, die alle vier
Verlegemortel auszeichnet, reduziert die
Staubentwicklung beim Anmischen des
Produkts im Vergleich zu herkdmm-
lichen zementaren MAPEI Verlege-
morteln erheblich und tragt dazu bei, die
Arbeit der Verleger zu erleichtern und
sicherer zu machen.

O

=

cremige und leichte Konsistenz

Diese Leichtverlegemortel haben eine
niedrige Viskositat, dadurch wird weniger
Kraftaufwand beim Aufziehen bendtigt,
was das Aufziehen des Mortels schneller
und einfacher macht.

A\

M

hervorragende Benetzungsfahigkeit
Aufgrund der hervorragenden Benet-
zungsfahigkeit und der thixotropen
Eigenschaften eignen sich die
ULTRALITE FLEX Verlegemortel
besonders gut fur die Verlegung von
groRformatigen Platten und ddnnen
Feinsteinzeugfliesen.

emissionsarm, als EC1 Plus zertifiziert
Die Produkte weisen eine sehr geringe
Emission fluchtiger organischer Verbin-
dungen (VOC) auf, was die Gesundheit
und Sicherheit von Verarbeitern und
Endverbrauchern schitzt. Die Leicht-
verlegemortel sind jeweils mit dem
EMICODE ECI1 Plus zertifiziert.

)

Zusatzlich zu diesen Gemeinsamkeiten hat jeder dieser
vier Leichtverlegemaortel weitere Vorteile, damit jede
Anforderung auf der Baustelle wie Nachhaltigkeit,
kritische Untergrinde, Zeitdruck, Megaformate sowie
eine Kombination aus Keramik und Naturwerkstein
berlcksichtigt werden kann.
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ULTRALITE S1 FLEX ZERO
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verformungsfahig: Klasse S1 nach EN 12004 und damit
spannungsabbauend

hoch standfest: ideal fur die Verlegung groBformatiger und schwerer
Platten

verlangerte Offenzeit

4-in-1-Multifunktionsverlegemértel: variabel einstellbare
Mortelkonsistenz - DUnn-, Mittel-, und FlieBbettmortel sowie Spachteln

ideal fur die GroBformatverlegung

12
2 9
&

geeignet fur die Verlegung von feuchtigkeitsunempfindlichen
Naturwerksteinen

=6

ideal als Verlegemortel von und auf den
Entkopplungs- und Abdichtungsbahnen der MAPEGUARD Linie

Die verbleibenden Treibhausgasemissionen werden jahrlich durch den
Kauf von zertifizierten Emissionsgutschriften ausgeglichen; dadurch
keine Auswirkung auf den Klimawandel*

,Keine Auswirkungen auf den Klimawandel* bedeutet fur MAPEI, dass die CO2-Emissionen, die wahrend des gesamten Lebenszyklus von ULTRALITE
S1FLEX ZERO im Jahr 2023 mit Hilfe der Okobilanz-Methode gemessen und mit EPDs verifiziert und zertifiziert wurden, durch den Erwerb von
zertifizierten Emissionsgutschriften zur Unterstitzung von Projekten zum Schutz von erneuerbaren Energien und Waldern, ausgeglichen wurden.
Eine Verpflichtung zum Schutz des Planeten, der Menschen und der Artenvielfalt. Weitere Informationen tber die Berechnung der Emissionen und
Uber Klimaschutzprojekte, die durch zertifizierte Emissionsgutschriften finanziert werden, finden Sie auf der Website mapei.com/de/de-de/zero.

ULTRALITE S1 FLEX QUICK

verformungsfahig: Klasse S1 nach EN 12004 und damit
spannungsabbauend

verldngerte Offenzeit

ideal fur die GroBformatverlegung

ideal fur die Verlegung von mittel- bis groBformatigen
Feinsteinzeugfliesen auf vorhandenen Altbelagen

geeignet fur die Verlegung von maBig feuchtigkeitsunempfindlichen
Naturwerksteinen

ideal fur schnelle Instandsetzungsarbeiten,
bei welchen die Flachen umgehend wieder genutzt werden mussen

verlangerte Verarbeitungszeit

Anwendung bei kaltem Wetter

Dank der verlangerten Verarbeitungszeit auch geeignet fur
zeitbedrangte Verlegearbeiten, auch bei warmem Wetter

geeignet fur schnell nutzbare Verlegungen auf Abdichtungen der
MAPELASTIC und MAPEGUM WPS Linien

ideal als Verlegemortel von und auf den
Entkopplungs- und Abdichtungsbahnen der MAPEGUARD Linie




ULTRALITE S2 FLEX

keine zusatzliche Latexdispersion erforderlich, zum Anmischen wird
nur Wasser benotigt

v stark verformbar: Klasse $2 nach EN 12004 und damit sehr
""" Ep spannungsabbauend

+30min = o
- ) verlangerte Offenzeit

E\ leicht und einfach zu verarbeiten, auch bei hohen Temperaturen

I ideal fur die GroB3- und Megaformatverlegung

@ geeignet fur die Verlegung von feuchtigkeitsunempfindlichen
Naturwerksteinen

ideal als Verlegemortel von und auf den
Entkopplungs- und Abdichtungsbahnen der MAPEGUARD Linie
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ULTRALITE S2 FLEX QUICK

keine zusatzliche Latexdispersion erforderlich, zum Anmischen wird
ﬁ nur Wasser benotigt

v stark verformbar: Klasse S2 nach EN 12004 und damit sehr
:@ spannungsabbauend

EE\\ leicht und einfach zu verarbeiten, auch bei hohen Temperaturen

- _  verlangerte Verarbeitungszeit
Z>

= > ideal fur schnelle Instandsetzungsarbeiten,
' bei welchen die Flachen umgehend wieder genutzt werden miissen

Anwendung bei kaltem Wetter

{%{% Dank der verldngerten Verarbeitungszeit auch geeignet fur

zeitbedrangte Verlegearbeiten, auch bei warmem Wetter

% ideal fur die Verlegung von groBformatigen Fliesen auf vorhandenen

\<<<>>>’ Altbelagen

0:’ geeignet flt(}; die Verlegung von maBig feuchtigkeitsunempfindlichen
Naturwerksteinen

Uirat

Technology,

OGO geeignet fur schnell nutzbare Verlegungen auf Abdichtungen der
MAPELASTIC und MAPEGUM WPS Linien

ideal als Verlegemortel von und auf den
= Entkopplungs- und Abdichtungsbahnen der MAPEGUARD Linie

DDDI ideal fur die GroB- und Megaformatverlegung

RM Deutschland 31/2023 43



ULTRACARE —
Die Pflege-

und Schutzlinie
fur Keramik-
und Naturwerk-
steinbelage

Nach der Einflihrung zahlreicher Reinigungsproduk-
te fur Keramik- und Natursteinbeldge wurde die
ULTRACARE Linie mit zusatzlichen Reinigungsproduk-
ten und einem Produktsortiment zum Schutz von
Keramik- und Natursteinbelagen sowie anderer Bau-
stoffe weiter ausgebaut. Einen Schwerpunkt der Pro-
duktausweitung bilden die Schutzimpragnierungen
fir Naturwerksteinbelédge.

iy

Schutzimpragnierungen fir Naturwerk-
steinbelage

Naturwerkstein ist mit seiner nahezu grenzenlosen Aus-
wahl, Optik und Haptik ein beliebtes Material, um Grol3-
objekte und private Wohnbereiche zu gestalten. Mit einem
Naturwerksteinbelag holt man sich ein Stuck Natur in sein
direktes Wohnumfeld, was viele positive Eigenschaften
kombiniert. Eine wichtige technische Eigenschaft ist der
naturliche Feuchtigkeitsausgleich. Durch die Poren im Ge-
stein wird Feuchtigkeit aufgenommen und abgegeben,
wodurch das Raumklima positiv beeinflusst wird. Aufgrund
der offenporigen Oberflachen sind unbehandelte Flachen
wie z. B. Arbeitsflachen oder Bodenbeldage jedoch auch
empfindlich gegenUber feuchten und nassen Verschmut-
zungen. Insbesondere AuBenbelage unterliegen verstarkt
Verschmutzungen und Witterungseinflissen. Nicht selten
werden Natursteinbdéden im Laufe der Zeit matt und
fleckig. Durch einen ausreichenden Schutz ist es moglich,
dauerhaft die ausgewahlte, einzigartige und charakteristi-
sche Optik zu erhalten.

Zum Schutz von Naturwerksteinoberflachen werden Im-

pragnierungen und Versiegelungen eingesetzt. Beide
Oberflachenbehandlungen haben ihre Vor- und Nachteile.
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Versiegelungen

Bei der Applikation einer Versiegelung wird eine Art durch-
gangige, luft- und wasserdichte Schicht auf die Oberflache
des Naturwerksteins aufgetragen. Diese schutzt den Na-
turwerkstein vollstandig vor dem Eindringen von Feuch-
tigkeit und Nasse. Die Naturwerksteinbeldage weisen dann
eine ahnliche Unempfindlichkeit wie keramische Oberfla-
chen auf. Innere und von unten aufsteigende Feuchtigkeit
kann hierbei in der Regel allerdings nicht entweichen. Au-
Berdem haben selbst transparente Versiegelungen einen
Einfluss auf die Haptik und Optik des versiegelten Belags.

Nachteile des Versiegelns
Verlust der NatUrlichkeit
Veranderung der Optik, deshalb immer Testflachen
im Vorfeld anlegen
Dampfdiffusionsfahigkeit/Atmungsaktivitdt  geht
verloren und damit der naturliche Feuchtigkeitsaus-
gleich
Verlust der Haptik des ,naturlichen”
steins
Herabsetzung der Rutschsicherheit

Naturwerk-

Problematiken bei einer Versiegelung
durch Kratzer in der Versiegelung kann Feuchtigkeit
eindringen, die nicht wieder entweichen kann
Abstimmung der Versiegelung auf die Gesteinsart,
Anwendungsbereich (z. B. innen oder auBen), Optik
(z. B. matt oder glanzend)
Maserungen und stark profilierte Oberflachen koén-
nen das Versiegeln erschweren
Mortel, Kleber und Belag mussen durchgetrocknet
sein. Ansonsten drohen Schaden durch die einge-
schlossene Feuchtigkeit
eine wasserdampfbremsende oder -sperrende Ver-
siegelung von Naturwerksteinen im AuBenbereich
kann zu einem Feuchtigkeitsstau unterhalb der Ver-
siegelung fuhren, da Uber Haarrisse in den Fugen
oder angrenzenden Bereichen Feuchtigkeit unter
den Belag gelangen kann. Die Folge kbnnen massi-
ve Verfleckungen oder sogar Frostaufbriche sein

Vorteile einer Versiegelung
wasser-, fett- und dlabweisend
Pflege und Reinigung mit allen Reinigungsmitteln
maoglich
langlebiger Schutz
geringerer Reinigungs- und Pflegeaufwand



Impragnierungen

Bei der Applikation einer Impragnierung handelt es sich
um einen Teilverschluss der Naturwerksteinoberflache.
Diese dringt zwar ebenfalls in das Porensystem des Natur-
werksteins ein, verschlie3t dieses allerdings nicht vollstan-
dig, sondern nur teilweise. Dadurch wird das Eindringen
von Feuchtigkeit und Nasse und je nach Impragnierung
auch von Olen und Fetten verzogert. Im AuBenbereich
sinkt die Menge an eindringender Feuchtigkeit, z. B. bei
Schlagregenbeaufschlagung. Im Innen- sowie Auf3enbe-
reich ist die langere Reaktionszeit wichtig, um Flussigkei-
ten noch ohne Fleckenbildung entfernen zu kénnen. Der
Naturwerkstein ist nach einer Schutzbehandlung weniger
saugféhig sowie anfallig gegenuber Verschmutzungen.
Verunreinigungen kénnen nur erschwert eindringen, die
Reinigung der Flachen wird deutlich erleichtert, wobei der
Belag jedoch atmungsaktiv bleibt. Auch nach einer Im-
pragnierung ist es anzuraten, Verschmutzungen mog-
lichst schnell wieder zu entfernen.

Es gibt wasserbasierende und l6semittelhaltige Imprag-
nierungen, welche farbneutral oder farbvertiefend wirken
konnen. Farbvertiefende Impragnierungen werden in der
Regel bei strukturierten Oberflachen verwendet. Bei der
Impragnierung von Kidchenarbeitsplatten muss zusatzlich
darauf geachtet werden, dass sich die Impragnierung fur
Flachen mit Lebensmittelkontakt eignet.

Nachteile einer Impragnierung

. das Eindringen von Wasser, Olen und Fetten wird
nur verzogert
Saureempfindlichkeit der Naturwerksteinmateria-
lien bleibt bestehen
kein mechanischer Schutz gegen Kratzer oder Mat-
tigkeit

Vorteile einer Impragnierung
nicht schichtbildend
Schmutzanhaftung wird reduziert
Eindringen von Wasser, Olen und zum Teil auch Fet-
ten wird verzdgert
je nach Formulierung mit zusatzlichem Abperl-
effekt gegenuiber Wasser und Olen
Atmungsaktivitat bleibt erhalten
weniger Aufwand bei der Unterhaltspflege
nur geringere Auswirkung auf die Rutschsicherheit
spezielle farbvertiefende Impragnierungen bewir-
ken eine Farberhaltung und -vertiefung

BEHANDELT

BEHANDELT

 BEHANDELT

UNBEHANDELT

UNBEHANDELT

UNBEHANDELT
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Was ist bei der Applikation von Impragnie-
rungen zur beachten?

Nur mit einer sorgfaltigen Vorbereitung und Ausfuhrung
werden ein sehr gutes Ergebnis und ein dauerhafter
Schutz der Naturwerksteinoberflache erreicht. Vor der
Applikation der Impragnierung ist das Anlegen einer Mus-
terflache erforderlich, um die Eignung, die Farbgebung,
die Wirkung des Produktes und den Verbrauch abzukla-
ren. Die Impragnierung ist auf die Art der Nutzung und
Belastung sowie auf das Naturwerksteinmaterial abzu-
stimmen, da der Wirkungsgrad einer Impragnierung von
der Gesteinsart abhangig ist. Bei Naturwerksteinen mit
hoherer Saugfahigkeit wie z. B. Kalkstein, Sandstein u. a. ist
der Wirkungsgrad geringer als bei dichteren Naturwerk-
steinen und ein zweiter Auftrag kann erforderlich sein, um
die gewlnschte Wirkung zu erzielen. Bei dichten Gestei-
nen wie z. B. Schiefer oder Quarzit kann die Saugfahigkeit
so gering sein, dass eventuell eine andere Impragnierung
mit besserem Eindringvermogen erforderlich sein kann.

Wichtig ist eine griindliche Reinigung insbesondere von
Zementstaub und anderen staubformigen Ablagerungen
des Bodenbelages vor dem Behandeln des Naturwerk-
steins, ansonsten werden Verschmutzungen und Staub
mit der Impragnierung in das Kapillarporensystem des Ge-
steins transportiert und dort dauerhaft abgelagert. Der
Belag und der Untergrund sollten vor der Schutzbehand-
lung mit einer |dsemittelbasierenden Impragnierung voll-
kommen trocken sein. Daflr ist bei einer Verlegung im
Dickbett eine Trocknungszeit von ca. 4—6 Wochen, von
2-4 Wochen bei einer DUnn-/Mittelbettverlegung und ca.
3—4 Tagen bei der Verlegung mit einem Verlegemortel auf
ternarer Bindemittelbasis mit einer effektiven kristallinen
Wasserbindung einzuplanen.

Eine Schutzbehandlung mit einer I6sungsmittelbasieren-
den Impragnierung auf einem zu feuchten Untergrund
kann zu einer dauerhaften, nicht reversiblen Fleckenbil-
dung fuhren und die Atmungsaktivitat des Gesteins nach-
haltig beintrachtigen.

Wasserbasierte Impragnierungen sind in der Regel un-
empfindlicher gegenuber einer geringen Restfeuchtigkeit
im Belag. Hierbei sind die Angaben des entsprechenden
technischen Merkblattes zu beachten. Vor dem Schutzauf-
trag ist eine sorgfaltige Grundreinigung mit einer anschlie-
Benden Trocknungszeit von ca. 24 Stunden durchzuflUhren.
Auch die Temperatur und Witterungsbedingungen spie-
len eine entscheidende Rolle fur eine erfolgreiche Schutz-
maBnahme. Insbesondere im AufRenbereich ist einiges zu
beachten. Wahrend des ganzen Prozesses, inklusive Trock-
nung der Impragnierung, darf der Naturwerkstein nicht
nass werden und es sollte auch vorher nicht geregnet ha-
ben, damit der Belag und die Unterkonstruktion trocken
sind. Die optimale Oberflachentemperatur liegt bei ca.
10°C bis 25°C. Die Luftfeuchtigkeit sollte 60% nicht Uber-
steigen und direkte Sonneneinstrahlung ist zu vermeiden.
Die Impragnierung nochmals gut schutteln und in ein ge-
eignetes GefalB umfullen. Der Auftrag der Impragnierung
muss Mmoglichst gleichmaBig und sorgfaltig erfolgen. Be-
sonders gut eignen sich Flachenstreichen, Kurzflorapplika-
toren oder Versiegelungsbursten fUr den gleichmafigen
Auftrag der Impragnierung. Uberschuisse, Streifen, Pfltzen

46 RM Deutschland 31/2023

PRODUKTE UND ANWENDUNGEN ULTRACARE LINIE

grundlich verteilen oder mittels TUchern entfernen (beson-
ders wichtig bei polierten Flachen im Innenbereich).
Feucht glanzende Stellen abtupfen oder mit einem saug-
fahigen, nicht farbenden Baumwolllappen abreiben. Von
der Applikation mit einer Malerrolle ist abzusehen, da die
Cefahr der Streifenbildung besteht. Gegebenenfalls ist
nach einer entsprechenden Wartezeit ein zweiter Auftrag
auszufuhren. Die in den entsprechenden technischen
Merkblattern angefUhrten Trocknungszeiten sind zu be-
achten, bevor die Flachen begangen oder berthrt werden.
Wahrend dieser Zeit sollte die Flache nicht mit Wasser
oder Ol belastet werden. Hierbei ist zu berlcksichtigen,
dass diese Angaben von der Untergrundtemperatur und
der Umgebungstemperatur beeinflusst werden. Die Tem-
peratur sollte nicht zu niedrig sein, um eine schnelle Aus-
trocknung der Impragnierung zu ermoglichen und ein
zeitnahes Begehen des Bodenbelags sicherzustellen. Je
nach Nutzung der Flache ist erfahrungsgemafR nach
1-5Jahren eine Auffrischung der Impragnierung erforder-
lich. Jedoch sollten die Flachen nicht zu haufig impragniert
werden, da sonst die Gefahr besteht, dass sich bei einer zu
groBen Sattigung eine Art versiegelnder Effekt einstellen
kann.

Die Anwendung von wasserbasierenden Schutzimprag-
nierungen ist in der Regel mit keinen groRen Problemen
verbunden. Allerdings sollte auch hier darauf geachtet wer-
den, dass keine zu grofe Restfeuchtigkeit in der Konstruk-
tion vorliegt, da sonst ein verdUnnender Effekt erzielt wird,
der die Wirkungsweise der Impragnierung reduziert. Zu-
dem wird die Impragnierung nicht gleichmafig vom Mate-
rial absorbiert, was eine Fleckenbildung mit sich bringen
kann. Auch ein ungleichmaBiger Auftrag der Schutzim-
pragnierung schlagt sich nicht nur im Wirkungsgrad, son-
dern auch in der Optik nieder. Eine zu frihe Regenbelas-
tung kann ein Abspulen der Impragnierung mit sich
bringen. Ein zu frUhes Betreten der Flachen fuhrt zu Fle-
cken in der Flache und zu Fleckenbildung in der unmittel-
baren Umgebung. Auch die Wahl einer nicht auf das Ge-
stein abgestimmten Impragnierung kann zu klebrigen
Oberflachen fuhren, wenn die Impragnierung nicht in das
Naturwerksteinmaterial eindringen kann.

Fazit: Damit ein Naturwerksteinbelag lange
schdén aussieht und seine naturliche Charakte-
ristik behalt sowie leicht zu reinigen und zu
pflegen ist, ist insbesondere bei saugfahigen
Naturwerksteinen eine Schutzimpragnierung
anzuraten. Das neuen ULTRACARE Programm
beinhaltet zwei farbvertiefende Impragnierun-
gen, einmal wasserbasierend (ULTRACARE
Intensifier W) und einmal I6sungsmittelbasie-
rend (ULTRACARE Intensifier S). Zusatzlich

sind drei hochwertige Schutzimpragnierungen
im Programm, von denen eine lésungsmittel-
basierend (ULTRACARE Stone Protector S)
und zwei wasserbasiernd (ULTRACARE Stone
Protector W und ULTRACARE Stone Protector

W Plus) sind. In der nachfolgenden tabellari-
schen Ubersicht sind die Eigenschaften unserer
Schutzimpragnierungen Ubersichtlich zusam-
mengefasst. Weitere Informationen kénnen
Sie den entsprechenden technischen Merk-
blattern und Anwendervideos entnehmen.




Produkt

UltraCare
Intensifier W

UltraCare
Intensifier S

UltraCare
Stain Protector

UltraCare
Stain Protector
W Plus

UltraCare
Stain Protector

Gattungsbegriff Impragnierung mit schitzender Impragnierung mit schitzenden und

und farbvertiefender Wirkung schmutzabweisenden Eigenschaften
Basis Wasser Losungsmittel Wasser Loésungsmittel
farbvertiefend ja Jja nein nein nein
Reduzierung der ja*2 ja*2 ja ja ja

Verschmutzungsneigung

Schutz gegen

Wasser, O[*2

Wasser, Ol*2

Wasser, Ol, Fett

Wasser, Ol, Fett

Wasser, Ol, Fett

Abperleffekt

nein

nein

ja

ja

ja

Wasserdampf- sehr geringer sehr geringer sehr geringer sehr geringer sehr geringer
durchlassigkeit Einfluss Einfluss Einfluss Einfluss Einfluss
UV-bestidndig ja ja ja ja ja

far Lebensmittelkontakt nein nein ja ja nein
geeignet

Innenbereich ja ja ja ja ja
AuBenbereich ja ja ja ja ja

Untergrundanforderungen

sauber, trocken
bis leicht feucht

sauber, trocken

sauber, trocken
bis leicht feucht

sauber, trocken
bis leicht feucht

sauber, trocken

Begehbar nach 8 Stunden 8 Stunden 2 Stunden 2 Stunden 2 Stunden
Reichweite bis zu 30 m?/| bis zu 50 m?/l | biszu10-20 m?/I| bis zu 40 m2/I| bis zu 30 m?/|
Lieferform 1 Liter 1 Liter 1 Liter 1 Liter 1 Liter
Geeignet fir
Hartgestein, |poliert - ja - ja ja
wie Granit, ] ] i ] i ]
Gneis, geschliffen ja ja ja ja ja
Migmatit strukturiert*! ja ja ja ja ja
Kalkstein, poliert - ja - ja ja
Marmor, ) i . i i i
A geschliffen ja ja ja ja ja
strukturiert*! ja ja ja ja ja
Sandstein ja ja ja ja ja
Schiefer - ja - ja ja
Quarzit - ja - ja ja
Syenit poliert - ja - ja ja

*1 geflammt, gestrahlt, gestockt, geburstet
*2 Schutzwirkung etwas geringer als bei den Stain Protector Produkten

Text: Claudia Steiner
Bilder: MAPEI GmbH
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Gemeinsam eine
nachhaltige Zukunft
gestalten — die neuen
klimaneutralen

/ERQO Verlegemortel
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Seit mehr als 80 Jahren ist Nach-
haltigkeit eines der wichtigsten
Entscheidungskriterien bei MAPEI.
Das MAPEI Konzept der Nachhal-
tigkeit umfasst eine Vielzahl an As-
pekten, wobei ein Augenmerk auf
das qualitativ hochwertige und
langlebige Bauen liegt, indem man
den gesamten Lebenszyklus der
Produkte bericksichtigt und das
Wohlergehen aller Menschen in
den Fokus stellt.

Zum Schutz des Planeten entwickeln
wir Tag fur Tag hochwertige, zuverlas-
sige und langlebige Produkte mit
moglichst geringen Auswirkungen
auf die Umwelt, um dadurch Lésun-
gen fur ein umweltvertragliches Pla-
nen und Bauen zu ermoglichen. As-
pekte hierbei sind unter anderem die
Verwendung von innovativen Roh-
stoffen sowie rezyklate, ultraleichte
Zuschlagsstoffe, um die Ausbeutung
von Ressourcen zu begrenzen. Aber
auch die Senkung des Energiever-
brauchs, die Nutzung erneuerbarer
Energien, die Reduzierung der Trans-
portwege oder umsichtiges Abfall-
management sowie den Ausstof3
flichtiger organischer Verbindungen
maoglichst gering zu halten, ist unser
Bestreben.

Nachhaltige Produkte zeichnen
sich aus durch:

« hohe Qualitit und Langlebigkeit,
um SanierungsmaBnahmen und
die damit verbundene Verwendung
neuer Rohstoffe zu reduzieren
gezielte Produktentwicklung, um
die jeweiligen Umweltauswirkun-
gen zu verringern, indem die Pro-
dukte z. B. recycelte Materialien
oder alternative Zemente mit gerin-
gem Klinkeranteil enthalten und
gleichzeitig hohe Standards in Be-
zug auf Qualitat und Langlebigkeit
erfullen
« die Moglichkeit, dass die Umwel-
tauswirkungen ausgeglichen wer-
den kénnen

Zur Optimierung der Nachhaltigkeit
unserer Produkte wird diese wissen-
schaftlich nach der internationalen
standardisierten LCA-Methode (Life
Cycle Assessment / Lebens-Zyklus-
Analyse) bewertet. Bei dieser Metho-
de werden die Umweltauswirkungen
des kompletten Prozesses eines Pro-
duktes gemaR EN 15804 und ISO
14040 beurteilt. Das Produkt wird

nicht nur nach seiner endgultigen
Verwendung bewertet, sondern es
werden auch alle Phasen seines Le-
benszyklus berucksichtigt, von der
Gewinnung der fur die Herstellung
des Produkts verwendeten Rohstoffe
Uber die Verarbeitung der Rohstoffe
und ihren Transport zum Herstel-
lungswerk. Zudem im Fokus: die ver-
schiedenen Produktionsphasen des
Produkts im Herstellungswerk und
seine Verpackung, der Transport zum
Kunden, die Anwendung, Nutzung
und Wartung bis hin zum Ende des
Lebenszyklus, bei dem das Produkt
auf einer Deponie entsorgt oder recy-
celt wird.

Die Ergebnisse der Lebenszyklusstu-
dien werden in der Umweltprodukt-
deklaration (Environmental Pro-
duct Declaration, EPD) fur das
jeweilige Produkt dargestellt, die
durch The International EPD System
gepruft und zertifiziert wurden, so
dass jedes unserer ZERO Produkte
Uber eine eigene individualisierte
EPD mit entsprechender Identifikati-
onsnummer verflgt.

Mit der Lebenszyklusanalyse kénnen
die Auswirkungen eines bestimmten
Produkts auf die Umwelt quantifi-
ziert werden. Von den verschiedenen
Auswirkungen, die bewertet werden,
ist die bekannteste der Kohlen-
stoff-FuBabdruck oder das Treib-
hauspotenzial, das in CO.-Emissio-
nen ausgedrlckt wird. Neben
Kohlendioxid (CO,) tragen auch an-

dere Treibhausgase zur Erwarmung
der Erdatmosphare bei. Methan (CHy)
und Lachgas (N,O) haben nach CO,
die grof3te Bedeutung. Emittiert man
ein Gramm von jedem dieser drei
Gase in die Atmosphare, so ist der kli-
maerwarmende Effekt jedes Gases
unterschiedlich stark. Damit ein Ver-
gleich maoglich ist, wie stark ein Gas
zum Treibhauseffekt beitragt, wird
dessen klimawarmender Effekt in
CO,-Aquivalente umgerechnet.

Das CO,-Aquivalent ist die Zahl, die
angibt, wie sehr ein Gas in einem be-
stimmten Zeitraum im Vergleich zur
gleichen Menge CO, zur Erderwar-
mung beitragt. Das sogenannte
Treibhausgaspotenzial (engl. Global
Warming Potential, GWP) beschreibt
den Erwarmungseffekt eines Gases
im Vergleich zu CO,. Treibhausgasbi-
lanzen, die die Klimawirkung aller
Treibhausgase beinhalten, werden in
CO,-Aquivalent angegeben.

Derzeit ist es noch nicht maglich, die
CO,-Emissionen unserer meisten
Produktionsprozesse vollstandig zu
eliminieren. Es ist jedoch madglich,
verbleibende CO,-Emissionen, die
technisch nicht eliminiert werden
kéonnen, zu neutralisieren, indem die-
se durch zertifizierte Treibhausgasre-
duktionsprojekte ausgeglichen wer-
den.

MAPEI geht bei den neuen ZERO
Produkten diesen Schritt weiter in
Richtung Nachhaltigkeit.



ULTRALITE S1 FLEX ZERO, MAPESTO-
NE MAXI ST ZERO, KERAFLEX EXTRA
S1 LD ZERO und, KERAFLEX MAXI S1
ZERO sind ,klimaneutrale® Verlege-
mortel mit ZERO-Auswirkung auf
den Klimawandel. Zusammen mit
dem klimaneutralen Fugenmortel
ULTRACOLOR PLUS besteht nun die
Moglichkeit der Verlegung von Kera-
mik und Naturwerksteinen mit kli-
maneutralen Produkten, selbst bei
zeitbedrangten BaumaBnahmen.

Bei diesen Produkten gleicht MAPEI
die nicht vermeidbaren CO,-Emissio-
nen des jeweiligen Produktes durch
den Erwerb von zertifizierten Um-
weltgutschriften zur Unterstltzung
von Projekten fur erneuerbare Ener-
gien und Aufforstung aus.

Hierbei wird groBer Wert darauf ge-
legt, dass die Kompensationsprojek-
te folgende Kriterien erfullen:

o Absichtlich” sein: durch menschli-
ches Eingreifen ausgefuhrt (nicht
naturlich vorkommend)
»Zusatzlich” sein: Die Verringerung
der Emissionen muss zusatzlich zu
der Situation sein, die ohne die
DurchfUhrung eines solchen Pro-

jekts bestehen wurde

« Es muss moglich sein, die vermie-
denen Emissionen durch Messun-
gen, Schatzungen oder andere
offiziell anerkannte Methoden zu
quantifizieren

Eine wichtige und nachhaltige Aus-
wirkung auf die Entwicklung von
Schwellenlandern und Entwick-
lungslandern haben: DarUber hin-
aus durfen diese sich nicht auf die
bloBe Reduzierung von CO, be-
schranken, sondern mussen auch
viele der in der Agenda 2030 ange-
fUhrten Ziele fUr eine nachhaltige
Entwicklung (Sustainable Develop-
ment Goals, SDGs) der Vereinten
Nationen fur nachhaltige Entwick-
lung aus sozialer, wirtschaftlicher
und 6kologischer Sicht erflllen.

Schon vor 10 Jahren wurde in Italien
mit dem Produkt KERAFLEX MAXI S1
ZERO dieser Weg eingeschlagen, um
die Produktpalette immer nachhalti-
ger zu gestalten.

Im Jahr 2022 begann die Panaria-
Gruppe mit der Kompensation ihrer
eigenen Produktion von grof3formati-

PRODUKTE UND ANWENDUNGEN ZERO PRODUKTE

gen dunnen Fliesen. Um ein komplet-
tes ,Verlege- und Fugenmortelsystem*
fur die Verlegung ,klimaneutraler”
keramischer Fliesenbdden zu bieten,
beschloss MAPEI ebenfalls 2022, alle
COz-Emissionen des Fugenmodrtels
ULTRACOLOR PLUS (weltweite Pro-
duktion) zu kompensieren.

An dem zukUnftigen Projekt zur
Kompensation der globalen Emissio-
nen werden alle MAPEI Tochterge-
sellschaften beteiligt sein und neben
dem Fugenmortel ULTRACOLOR PLUS
mindestens einen klimaneutralen
Klebstoff in ihrem Portfolio haben.

Um fur nahezu jeden Anwendungs-
bereich ein geeignetes klimaneu-
trales Verlegesystem anbieten zu
konnen, wurde in Deutschland ent-
schieden, vier klimaneutrale Verlege-
mortel (ULTRALITE S1 FLEX ZERO,
MAPESTONE MAXI S1 ZERO,
KERAFLEX EXTRA S1 LD ZERO und
KERAFLEX MAXI| ST ZERO) mit be-
wahrter Qualitat einzufUhren.

Text: Claudia Steiner
Bilder: MAPEI GmbH

ULTRALITE S1 FLEX ZERO

Der klimaneutrale Leichtverlegemortel
ist ein echter Allrounder fir die staubarme

Keramikverlegung

Einkomponentiger, hochwertiger, verformbarer, zemen-
tarer, standfester Leichtverlegemortel mit verlangerter
Offenzeit, Low Dust-Technologie und hdchster Ergiebig-
keit. Leicht zu spachteln mit einer hervorragenden Benet-
zungsfahigkeit fur keramische Fliesen und Platten sowie
Naturwerksteine. Ideal fur die GroBformatverlegung. Mor-

telkonsistenz variabel einstellbar.

verarbeiten

o verformbar
e hoch standfest

o klimaneutral

o l|eichter zu transportieren und zu

e 4-inl-Multifunktionsverlegemortel

* extrem hohe Ergiebigkeit

» hervorragende Benetzungsfahigkeit

o ideal fur die Grof3formatverlegung

o ideal als Verlegemortel von und auf
den Entkopplungs- und Abdich-
tungsbahnen der MAPEGUARD Linie

» staubarm wahrend des Anmischens
e sehr emissionsarm

mortel

. MAPESTONE MAXI S1 ZERO

Der klimaneutrale Rockstar unter den
Natursteinmorteln

Hochwertiger, verformbarer, zementarer, schnell erhar-
tender, kunststoffverglteter DUnn-, Mittel- und Dickbett-
mit effektiver
Schichtdicken von 3-30 mm im Innen- und AuBenbe-
reich. Optimal geeignet fur die Verlegung von verfar-
bungs- und verformungssensiblen Naturwerksteinen, fur
Naturwerksteine mit starken Dickentoleranzen, fur GroR3-
formate, auch fUr Feinsteinzeug geeignet.

kristalliner Wasserbindung fur

« grof3es Schichtdickenspektrum von
3 bis 30 mm

* bestens geeignet fur groBformatige
und dinne Naturwerksteine und
Keramik

« schnelle Trocknung und geringer
Feuchtigkeitseintrag in die Baukons-
truktion

« schnelle Nutzung bei langer Verar-
beitungszeit

* hohe Standfestigkeit

o mit LATEX PLUS vergutet (Klasse S2)
fur kritische Untergrinde geeignet

o ideal als Verlegemortel von und auf
den Entkopplungs- und Abdich-
tungsbahnen der MAPEGUARD Linie

* geschmeidige Konsistenz, leicht
verarbeitbar

e sehr emissionsarm

o klimaneutral



KERAFLEX EXTRA S1LD ZERO

Der klimaneutrale und staubarme Verlege-
mortel fur keramische Fliesen und Platten
mit guten Verarbeitungseigenschaften

Hochwertiger, verformbarer, standfester, zementarer
DUnn- und Mittelbettverlegemadrtel mit verlangerter Of-
fenzeit und Low-Dust-Technologie fur Schichtdicken bis
10 mm. Zum Ansetzen und Verlegen von keramischen
Fliesen und unempfindlichen Naturwerksteinen, insbe-
sondere bei grofBeren Plattenformaten und hohen Plat-
tendicken im Innen- und AufBenbereich.

» grof3es Schichtdickenspektrum
bis 10 mm

* 20 kg Gebinde erleichtert den
Transport

o leistungsstark

* hohe Standfestigkeit

» lange Verarbeitungszeit

o ideal als Verlegemortel von und auf
den Entkopplungs- und Abdich-
tungsbahnen der MAPEGUARD Linie

» geschmeidige Konsistenz, dadurch
leicht verarbeitbar

o staubarm wahrend des Anmischens

e sehr emissionsarm

e klimaneutral

ULTRACOLOR PLUS

Der hochwertige, schnell abbindende und
trocknende zementare Fugenmortel far
Fugenbreiten von 2-20 mm

Hochwertige, ausblihungsfreie, schnell erhartende und
trocknende, portlandzementfreie Flexfuge mit wasserab-
weisendem DropEffect® und schimmelhemmender
BioBlock®-Technologie fur Fugen bis 20 mm. Zur Verfu-
gung von Wand- und Bodenflachen aus Keramik, Natur-
werkstein, Kunst- und Betonwerkstein sowie Glasmosaik
im Innen- und AuBenbereich.

e schimmelpilzhemmend
(BioBlock®-Technologie)

» Farbbestandigkeit gegenuber UV-
Licht und atmospharischen Einflissen

o kurze Wartezeit bis zur Begehbarkeit
und Inbetriebnahme

o universell einsetzbar im privaten und
gewerblichen Bereich

» wasserabweisend und leicht zu
reinigen (DropEffect®-Technologie)

o ausblUhungsfrei zur Sicherstellung
einer einheitlichen Farbgebung

o grof3e Auswahl an Farben

e sehr emissionsarm

o klimaneutral

L o

. KERAFLEX MAXI S1 ZERO

: Der klimaneutrale und staubarme
i Verlegemortel fur die groBeren Heraus-
i forderungen

Hochwertiger, verformbarer, standfester, zementarer Mul-
i tifunktionsverlegemértel mit verlangerter Offenzeit und
Low Dust-Technologie fur Schichtdicken bis 15 mm. Opti-
i mal geeignet zum Ausgleichen und Verlegen keramischer
i Fliesen und unempfindlicher Naturwerksteine, insbeson-
dere bei GroB3formaten und hohen Plattendicken im In-
i nen- und AuBenbereich.

e 3-in-1-Multifunktionsklebemortel:
variabel einstellbare Mortel-
konsistenz

« grof3es Schichtdickenspektrum
bis 15 mm

« |eistungsstark

* hohe Standfestigkeit

o ideal fur die GroBformatverlegung

« ideal als Verlegemortel von und auf
den Entkopplungs- und Abdich-
tungsbahnen der MAPEGUARD Linie

« geschmeidige Konsistenz, leicht
verarbeitbar

o staubarm wahrend des Anmischens

e sehr emissionsarm

« klimaneutral

7
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* Die CO,-Emissionen, die wahrend des gesamten
Lebenszyklus der ZERO Produktgruppe im Jahr
2023 mit der Methodik der Lebenszyklusanalyse
(LCA) gemessen und mit EPDs verifiziert und
zertifiziert werden, werden durch den Erwerb von
zertifizierten Emissionsgutschriften zur Unter-
stutzung von Projekten im Bereich erneuerbare
Energien und zum Schutz der Forstwirtschaft
ausgeglichen.

Eine Verpflichtung zum Schutz des Planeten, der
Menschen und der Artenvielfalt. Weitere Informa-
tionen Uber die Berechnung der Emissionen und
Uber Klimaschutzprojekte, die durch zertifizierte
Emissionsgutschriften finanziert werden, finden
Sie auf der Webseite mapei.com/de/de-de/zero.



SPORT CADEL EVANS CREAT OCEAN ROAD RACE
CQUEL EVAN
oceEAn RO A

Cadel Evans
Great Ocean
Road Race

HERAUSRAGENDER WETTKAMPF:
MAPEI BEREITS ZUM 7. MAL SPONSOR
DES RADRENNENS IN AUSTRALIEN.

Das Cadel Evans Great Ocean Road Race ist das erste
seiner Art in Australien und es gehort seit 2015 zur
Geschichte des australischen Radsports. Damals
stromten die Zuschauer in die StraBen von Geelong,
um den hoéchstdekorierten Radsportler Australiens
zum letzten Mal vor seinem Rucktritt vom Profirad-
sport zu sehen.

Cadel Evans hat als einziger Australier die Tour de France
gewonnen. Im Jahr 2002 trat er dem MAPEI Professional
Cycling Team bei und trainierte weiterhin im MAPEI Sport
Research Centre in Italien unter der Leitung von Professor
Aldo Sassi (dem ehemaligen Leiter des Zentrums), der ein
wesentlicher Akteur in der Radsportkarriere von Evans war.
Evans gewann auch die UCI-StraBenweltmeisterschaften
2009 in Mendrisio (Schweiz). Die Beziehung zwischen
MAPEI und ihm besteht bis heute, und das Unternehmen
ist von Anfang an Hauptsponsor des Cadel Evans Great
Ocean Road Race.

Die Ausgabe 2023 des Rennens

Das Cadel Evans Great Ocean Road Race hat sich auf loka-
ler und internationaler Ebene als herausragender Wett-
kampf und aulBergewohnliches Zuschauererlebnis einen
Namen gemacht. Nach einer zweijahrigen Pause aufgrund
von Covid-19 kehrte die Veranstaltung im Januar dieses
Jahres zurlck. Mehr als 100000 Radsportfans kamen an
den drei Tagen in die Regionen GCeelong, Bellarine
Peninsula und Surf Coast, um zwei Rennen der UCI World-
Tour, das Herren-Elite-StraBenrennen und das Damen-
Elite-StraBenrennen der Deakin University sowie die Teil-
nehmer des VEGEMITE Family Ride und des TAC People's
Ride zu sehen.

2023 war ein Jahr der Premieren fur das Radrennen: Mit
Loes Adegeest wurde ein neuer Star geboren, der sich in
einem Zweiersprint gegen die Australierin Amanda Spratt
durchsetzte und damit ihren ersten WorldTour-Sieg und
den Sieg bei der 7. Ausgabe des Damen-Eliterennens holte.

Beim Rennen der Herren-Elite kochten die Emotionen
hoch, als Marius Mayrhofer die Ziellinie Uberquerte und sei-
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Die Startlinie des Cadel Evans Great Ocean Road Race 2023.

nen ersten WorldTour-Sieg feierte, nachdem er auf der
176 km langen Strecke mit nassen und windigen Bedin-
gungen zu kampfen hatte.

498 Gaste bei MAPEI Australien zu Gast

Dieses Jahr begrufRte MAPEI Australien in der MAPEI Hos-
pitality Suite in Geelong 498 Gaste, die am Samstag und
Sonntag das Cadel Evans Great Ocean Road Race genos-
sen. Die Suite befand sich direkt an der Start-/Ziellinie: der
perfekte Ort, um das Rennen zu genielRen und die Atmo-
sphare der Veranstaltung auf sich wirken zu lassen. Die
Gaste hatten die Gelegenheit, die Elitefahrerinnen und
-fahrer beim Uberqueren der Ziellinie zu beobachten. Die
Kunden hielten sich fest, wahrend sie die Kurven der Stre-
cke in speziellen MAPEI Pace-Cars durchfuhren, die das
Fahrerfeld auf der Strecke anfUhrten. Vor Ort hatten die
MAPEI| Gaste die Gelegenheit, Cadel Evans zu treffen (und
ein Foto mit ihm zu machen) sowie mehrere Sporthelden,
darunter Loes Adegeest, den Schwimmer Mack Horton
und den aktuellen Radrennfahrer Simon Clarke. Fur die
Teilnehmer am Jedermann-Rennen gesellte sich der Rad-
sportkommentator Matt Keenan zu der Gruppe und gab
seine Eindrlcke von den Rennen weiter.



Die Familie Squinzi erhielt die Auszeichnung von
Ernesto Colnago, einem Rennradhersteller und
UN-Botschafter fur den Weltfahrradtag.

Die Familie Squinzi, Eigentimerin der MAPEI Gruppe, hat den Special
Lifetime Achievement Award fUr herausragende Leistungen und Fuh-
rungsqualitaten bei der Forderung des weltweiten Radsports erhalten.
Die Preisverleihung, die Teil der Veranstaltungen zum UN-Weltfahrrad-
tag war, fand am 9. Februar im Ernesto Colnago Collection Museum in
der Nahe von Mailand statt.

Der Preis wurde der Familie Squinzi verliehen, weil inr direktes Engage-
ment fUr den Radsport dazu beigetragen hat, den Weltsport auf ein ho-
heres Niveau zu heben und ihn zu einem Sprungbrett und einem zeitge-
mafBen Geschaftsmodell fur alle Teams und Vereine zu machen. Die
Verbundenheit mit dem Radsport geht auf die gro3e Liebe des MAPEI
Grunders Rodolfo Squinzi und seines Sohnes Giorgio, dem ehemaligen
CEO der MAPEI Gruppe, zuruck.

MAPEI stieg 1993 in den Profiradsport ein, und schon im folgenden Jahr
stand das Team an der Spitze der Rangliste. Auch heute noch ist MAPEI
eng mit dem Radsport verbunden: Seit 2008 ist das Unternehmen
Hauptsponsor der UCI Weltmeisterschaften (Union Cycliste Internationa-
le) im StraBenradsport und sponsert jedes Jahr zahlreiche italienische
und internationale Wettbewerbe.
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Welcher Bodencharakter
bist Du?

MAPEI bietet charakterstarke Oberflachensysteme
fur Wohn-, Gewerbe- und Industriebereiche
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IHRE MEINUNG IST UNSWICHTICG!

IM HINBLICK AUF NACHHALTIGE KOMMUNIKATION\M(")CHTEN
WIR GERNE VON IHNEN WISSEN, OB SIE DIE REALTA MAPEI

WEITERHIN IN D PRINTFORM ERHALTEN MOCHTEN
ODER D DEN DOWNLOAD UNTER WWW.MAPEI.DE NUTZEN
INFO BITTE PER E-MAIL AN INFO@MAPEI.DE

FOLGENDE ANREGUNGEN HABE ICH

ZUR GESTALTUNG DER REALTA MAPEL: ADRESSE

MAPEI GmbH

IHP Nord — BUrogebaude 1
Babenhauser StraflRe 50
63762 GroBostheim

Tel. +49 (0) 6026 501 97-0
www.mapei.de
info@mapei.de

y

BESTELLUNG

Bitte senden Sie die

D Realta MAPEI deutschsprachige Ausgabe ggrvgg;igh,\i:gge weitere Zusendung

D Realta MAPEI international (in Englisch)

an die unten stehende Adresse.
Zeitschrift und Versand sind kostenfrei.

ADRESSE

Vor-/Nachname

Firma

StraBe PLZ/Ort

Tel. Fax

Land E-Mail

FAXANTWORT

DE +49 (0) 6026 50197-48

Datum/Unterschrift
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ULTRALITE FLEX LINIE

Die nachste Generation der S-Klasse
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